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Introduccioén

La contratacidn mercantil es un ejercicio libre permitido y regulado por la
ley y protegido por el Estado. Las fuentes legales de esta actividad se
encuentran en el Libro IV del Cbédigo de Comercio las cuales se
complementan con las disposiciones del Libro IV del Cdédigo Civil.

Segun la doctrina, podemos decir que contrato en general es “un acuerdo
de voluntades entre dos o mas personas destinado a crear una o mas
obligaciones.” (Ricardo Uribe Holguin. De las Obligaciones y de Ilos
Contratos en Gereral. BEd. Temis. 1982. Segunda Ediddén; p. 173). En
materia comerdal se precisa el contenido patimonial del contrato al
definido como “un acuerdo de dos o més partes para constituir, regular o
extinguir entre ellas una relacién juridica patimonial” (art. 864 CCo).

1. Elementos del contrato

El contrato requiere la conaurrencia de cuatro elementos para su validez:
capacidad, consentimiento, objeto licito y causa licita.

La capacidad para contratar y obligarse es la regla general, pero existen
excepciones legales en especial respecto de los incapaces. La ley divide a
éstos en dos grupos: los incapaces absolutos y los incapaces relativos. Los
primeros no pueden contratar (dementes, impuberes y sordomudos que no
pueden darse a entender por escrito) mientras que los segundos (menores
adultos, disipadores bajo interdiccion) si pueden hacedo con intervencion de

sus representantes legales.

Respecto a las personas juridicas para determinar su capaddad es preciso
revisar el certificado de existenda y representaddn legal a fin de detem inar
si esta aun vigente la persona jurdica, segun el tiempo previsto para su
duracion, si su objeto social permite el contrato respectivo y si la persona
natural que la representa tiene las facultades para celebrar el contrato o
tiene limitaciones o requiere autorizacion.

El comsentimiento, que es la manifestadén de la voluntad de contratar y
obligarse mediante el contrato, manifestacion esta que puede ser verbal o
esaita, expresa o tadta, y que no puede ser producto del error, la fuerza
(cuando el consentimiento se obtiene por coaccibn) o el dolo (es decir
cuando se evidenda la intencion dafiina o engafosa de una de las partes
para detemminar la celebracion del contrato).

El objeto licito del contrato: en general el objeto del contrato se concreta en
una prestacidon de dar, hacer o no hacer algo y debe estar determinado al
menos en cuanto a su género. Para que el contrato sea valido el objeto no

puede contravenir el orden publico, la ley o las buenas costumbres.

La causalicita del contrato. La causa, que es el motivo que induce al acto o
contrato, debe ser real y lidta y en conseauencia tam poco contravenir la
Ley, las buenas costumbres o al orden publico. Asi por ejemplo, en la
compraventa el precio es la causa de la transferencia del derecho de
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dominio que debe hacer el vendedor al comprador. H predo, para seguir
con nuestro ejemplo, debe pagarse en moneda de curso legal en Colombia.

I1. Clases de obligaciones

Las clases de obligadones a cargo de la partes dentro de un contrato
pueden ser, entre otras, puras y simples, cuando el nadmiento de las
obligaciones no esta sujeta a ninguna modalidad, o Condicionales, cuando
su existencia y exigibilidad depende de un hecho futuro que puede ocurrir o
no, o A plazo, cuando su exigibilidad depende de un hecho futuro y cierto.

Pueden ser a su vez Divisibles, si pueden ser cumplidas por partes e
Indivisibles cuando no pueden ser cumplidas por partes sino integramente.

Si hay varios deudores y/o varios acreedores las obligaciones pueden ser
Conjuntas, las cuales conllevan responsabilidad proporcional o Solidarias
cuando conllevan una solidaridad completa.

Segun el objeto de la obligacidon, las obligaciones pueden ser Alternativas,
cuando se deben varias cosas pero cumplida una se exonera al deudor de
cumplir las otras, o Facultativas, cuando se debe una cosa pero se le
concede al deudor la facultad de pagar con otra. Esta ultima clasificacibn
tiene sentido en cuanto la cosa debida perezca sin culpa del deudor, pues
en las obligaciones alternativas la obligacion subsiste respecto a las demas
cosas, mientras que en las obligaciones facultativas la obligacion se
extingue.

Ademas, pueden ser De cuerpo cierto, si el objeto de la obligacién se
encuentra individualizado y De género cuando se debe indeterminadamente
un individuo de una clase o género determinado. Esta distincién es
importante para los casos en que se pierde la cosa debida.

I11. Clases de contratos

Para concretar el tema de la contratacion mercantil, hay que conocer
algunas clasificaciones de los contratos.

Los contratos pueden ser consensuales, cuando se requiere para su
perfeccionamiento el solo consentimiento de las partes, lo cual ocurre en la
mayoria de los contratos mercantiles, o solemnes, cuando para produwcir
efectos requieren formalidades legales como en el caso de la enagjenacion de
establecimiento de comercio en que se exige escritura publica o documento
privado reconocido y adicionalmente el registro del contrato; también se
exigen formalidades especiales en los casos de licerncia de explotacion de
patentes, de licencia de tecnologia, de transferencia de marcas, de apertura
de crédito, en los poderes para cekbrar un negocio juridico que deba
constar por escritura publica, en los caso de fiducia mercantil constituida
por acto entre vivos en los que se exige escritura publica y registro segun la
clase de los bienes; se requiere la formalidad del otorgamiento mediante
instrumento privado y del registro en la Camara de Comercio competente,
en los casos de prenda sin terencia del acreedor. En la practica se
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recomienda cerciorarse de si la ley exige de formalidades especiales en el
cada caso.

También pueden ser Tipicos si estan regulados por la ley y Atipicos e caso
contrario. Pueden ser De libre discusidn, si las partes discuten o pueden
negodar sus clausulas, o De adhesion, en caso contraro. Son Prindpales, si
pueden subsistir sin necesidad de otro contrato, o Accesorios en caso
contrario. Pueden ser Instantaneos cuando las obligaciones son susceptibkes
de cumplirse mediante un solo acto dentro de un lapso de tiempo
razonablemente orto y limitado, o De tracto sucesivo cuando las
obligaciones requieren la multiplicidad de actos que supone una ejecucion
prolongada en el tiem po.

1V. Reglas y principios de la contratacion

A la contratacion se le aplican una serie de reglas y principios que incluyen:

- Las nomas del Cédigo Civil Colombiano, a menos que kh ley mercantil

establezca otra cosa. De otra parte, se aplica la regla de que “Los contratos
son Ley para las partes” (art. 1602 CC).

- Otra regla interpretativa privilegia la intencion de los contratantes la cual
se infiere no solamente de las clausulas del contrato sino también de las
manifestaciones previas y de la manera practica en que los contratantes
den aplicacién a las clausulas, como se indica mas adelante.

- De otra parte existe una regla que da preferenda a la interpretacion de
una dausula que le atribuya la produccion de un efecto sobre otra
interpretacion que no le atribuya ninguno.

- Cuando entre las partes existen diversas relaciones juridicas de distinta
naturaleza, hay que tener en cuenta que por “generales que sean los
témminos de un contrato, soélo se aplicarAn a la materia sobre que se ha
contratado” (art. 1619 CC).

“En aquellos casos en que no apareciere voluntad contraria, debera
estarse a la interpretacion que mejor cuadre con la naturaleza del contrato”
a lo cal se suma la directriz que establece que “Las clausulas de uso
comun, se presumen aunque no se expresen” (art. 1621 CC). Por ejem plo,
en la contratacion mercantil se presumen la remuneradén en el depdsito
mercantil o el precio en la com praventa mercantil, aunque no se expresen.

- Segun otra regla interpretativa unas clausulas se deben interpretar por las
demas segun el sentido que mejor le convenga al contrato en su totalidad.
También pueden intermpretarse las clausulas de un contrato, por las de otro
contrato de la misma materia celebrado por las mismas partes. Sirve
también la aplicaci6én practica que hayan hecho las partes de la respectiva
clausula.
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- Las ejemplificaciones que expresen las partes para explicar una obligacién
no se limitan al caso expresado sino que se extienden a los demas casos de
naturaleza similar.

- En caso de ambigliedad si no pueden aplicarse las reglas interpretativas
descritas anteriormente, se interpretan las dausulas ambiguas a favor del
deudor.

- En los contratos mercantiles se da aplicacion al prindpio de
consensualidad segun el cual el consentimiento puede expresarse
verbalmente o por escrito, por cualquier medio inequivoco, salvo norma
expresa que exija una determinada solemnidad. Se recomienda no obstante
doaumentar los acuerdos im portantes.

- En materia mercantil cuando existan varios deudores se presumira que se
han obligado solidariamente.

- Los términos que se empleen en esaitos y documentos se entienden en el
sentido que esos téminos tengan en idioma castellano. Si se usa otro
idioma, los tminos se entenderan en el sentido juridico que éstos tengan
en ese idioma. Los tétrminos técnicos se entenderan en el sentido que
tengan en la ciencia o arte a que pertenezca.

- En cuanto a los plazos existen las siguientes reglas:

Los plazos de horas comenzaran a contarse desde el primer segundo de la

hora siguiente y se extendera hasta el ultimo segundo de la dltma hora
indusive.

Los plazos de dias: se excluira el dia en que el negocio juridico se haya
celebrado, salvo que las partes expresen otra csa. En el caso de los
contratos, los plazos de dias se entienden comunes salvo estipulacion en
contrario. Si el plazo de dias lo establece la ley se entienden habiles.

Los plazos de meses o afios: el vencimiento serd el mismo dia del
correspondiente mes o afio. En caso de que no tenga fecha, el plazo
expirara el ultimo dia del respectivo mes o afio. Si el plazo vence en un dia
feriado, se promogara hasta el dia siguiente. El dia de vencimiento sera
h&bil hasta las seis de la tarde.

- BEs predso indicar que el abuso de los derechos genera la obligacion de
indemnizar los perjuicios que con ese abuso se cause. Asi mismo, es
necesario destacar que la ley mercantil consagra accion judidal para los
casos en que se produzca enriquecimiento sin justa causa.

- Finalmente la exigencia legal en cuanto a la ejecucion de bs contratos de
buena fe. Esto se traduce en que los contratos obligan no solo a lo pactado
expresamente en ellos, sino a todo lo que corresponda a la naturaleza de
los mismos, segun la ley, la costumbre o la equidad natural.
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V. Tipos de contratos mercantiles

A . Compraventa

En la compraventa el vendedor se obliga a transmitir la propiedad de una
cosa a la otra a cambio de un precio en dinero a cargo del com prador. El
vendedor esta obligado a:

(1) conservar y entregar la cosa al comprador dentro del plazo estipulado.
(2) Garantizar el buen fundonamiento de la cosa cuando se pacte. (3)
responder por los vicios ocultos de la cosa.

(4) responder en caso de eviccion.

(5) expedir factura.

Por su parte el comprador esta obligado a: 1. Recibir la cosa en el lugary
tiempo estipulado so pena de indemnizar perjuicios, salvo defectos
ignorados de la cosa. 2. Pagar el precio, so pena de restituir la cosa,
retribuir su uso, pagar los frutosy pagar los perjuicios.

B. Oferta A ceptada

La oferta aceptada es un contrato como tal. Es el proyecto de acto juridico
que una persona formula a otra. Esta debera contener los elementos del
negocio y debera ser comunicada al destinatario por cualguier medio
idbneo. En estas condiciones la oferta sera irrevocable, so pema de
indemnizar los perjuicios que cause la revocatoria. Si la oferta es verbal o
telefonica debera ser aceptada o rechazada en el momento en que se
formula, o como dice la ley “al momento de oirse” (art. 850 C.Co). Si la
oferta se formula por escrito el destinatario cuenta con un plazo legal de
seis (6) dias contados a partir del momento en que tenga conocimiento de
la propuesta, si residen en el mismo lugar; si no, al término indicado se
sumara el de la distancia, el cual se calculard teniendo en cuenta el medio
empleado para comunicar la oferta por el proporente. Las partes podran
fijar plazos diferentes. La aceptacibn extemporanea es una nueva
propuesta.

C. La promesa de Contrato

Cuando se promet la celebracion de un negocio comercial, esta promesa
producira la obligacién de hacer, es decir, de celebrar el contrato prometido.
En materia comercial no se requiere la forma escrita, aunque se aconseja.

D.Contrato de preposicion

Es “una forma de mandato que tiene por objeto la administraciéon de un
establecimiento de comercio o de una parte o ramo de la actividad del
mismo. En este caso, el mandatario se le llamara factor” (arts. 1332 y ss
CCo). El factor, salvo limitacién expresa de las facultades, puede celebrar
actos del giro ordinario, enajenaciones y gravamenes de los elementos del
establecimiento. Los actos que suscriba deberan expresar que lo hace “por
poder”, para que obliguen al preponente. Este contrato requiere registro en
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la cAmara de comercio competente. Si el factor actla en nombre propio
obligard al preponente si el acto o contrato corresponde al giro ordinario del
establecimiento administrado y sea notoria la calidad del factor de la
persona que obra. También lo obliga cuando el resultado del negocio
redunde en provecho del preponente. Al factor le estd prohibido adelantar
por su propia cuenta, negociaciones del mismo género que las que se
desarrollan en el establecimiento de comercio que administra, salvo que
cuente con bk autorizacion del preponente, so pena de que correspondan al
preponente las utilidades obtenidas por el factor en las activdades
prohibidas. En ningln caso corresponderan al preponente las perdidas del
factor por dichas actividades.

E. Contrato de suministro

Por el contrato de suministro una de las partes se obliga a realizar, a favor
de la otra y de manera independiente, prestaciones periédicas o
continuadas de cosas o servicios. Si las partes no fijan la cuantia, el precio o
el plazo las normas legales establecen una serie de reglas para suplir esas
omisiones pero se recomienda fijar con claridad las ocondiciones del
suministro. En caso de incumplimiento de alguna de las partes en relacibn
con una de las prestaciones, este incumplimiento dara derecho a la otra
para dar por terminado el contrato mediante aviso, cuando ese
incumplimiento le haya ocasionado perjuicios graves, o cuando el
incumplimiento sea de tal importancia que menoscabe la confianza en la
otra parte para realizar los suminstros sucesivos. El contratante
perjudicado tiene derecho a solicitar la indemnizacion de perjuicios
correspondiente. Cuando la prestacion objeto del suministro se encuentre
regulada por el gobierno, el precio y demas condiciones del contrato se
sujetaran a bs respectivos reglamentos.

F. Contrato de agencia comercial

Mediante el contrato de agencia comercial un comerciante asume en forma
independiente y de manera estable el encargo de promover o explotar
negocios en un detemminado ramo y dentro de una zona prefijada en el
territorio nacional, como representante o agente de un empresario naciomal
0 extranjero o como fabricante o distribuidor de uno o varios productos del
mismo. la persona que recibe el encargo se denomina genéricamente
agente. En este contrato agente y agendado definen una zona y un ramo
de productos, y salvo pacto en contrario, el agente tendra la exclusividad de
explotar esos productos en la zona acrdada. También puede pactarse
exclusividad a favor del agenciado. El contrato debera inscribirse en el
registro mercantil que lleve la camara de comercio con jurisdiccion sobre la
zona o territorio indicado en el contrato.

A la terminaciéon del contrato el agente tendra derecho a que el agenciado le
pague una suma equivalente a la doceava parte del promedio de Ila
comisién recibida en los Gltimos tres afios, por cada afio de vigencia del
contrato, o al promedio de todo lo recibido si el tiempo del contrato fuere
menor. Adiciomalmente, cuando el agerciado termine unilateralmente el
contrato sin justa causa, 0o cuando éste dé lugar a bk terminacion del
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contrato por justa causa, debera pagar al agente una indemnizacibn
equitativa (teniendo en cuenta la extension, el volumen y la importancia de
los negocios adelantados por el agente) por éste haber acreditado la marca
0 linea de productos. El agente tendrd derecho a retener los bienes del
agenciado hasta tanto se le pague la indemnizacion.

G. Contrato de Consignacion o Estimatorio

En este contrato uno de los contratantes denominado “consignatario”,
adquiere la obligacion de vender mercancias de otra, denominada
“consignante”, previa la fijaciéon de un precio que el primero debe entregar
al segundo (art. 1377 CCo.), pero el consignatario tiene derecho a hacer
suyo el mayor valor que obtenga en la venta (salvo que se pacte una
comision especifica). Por virtud del contrato una obligacidén de custodia del
bien o de las mercaderias entregadas, a cargo del consignatario quien
responde por ellas, salvo en caso de fuerza mayor, o deterioro derivado de
la naturaleza de las mercancias. Las cosas comsignadas no podran ser
embargadas por los acreedores del consignatario.

H. Contrato de Arrendamiento de Local Comercial

Se trata de un contrato en que las partes se obligan reciprocamente, b una
(el arrendador), a conceder el goce de una cosa (en este caso del local
comercial), y la otra (arrendatario) a pagar por este goce un precio
determinado. Son obligaciores del arrendador y del arrendatario las que se
predican en gereral del contrato de arrendamiento en materia civil.

Son obligaciones del arrendador:

(1) Entregar al arrendatario la cosa arrendada.

(2) Mantener la ocosa en el estado de servir para el fin a que ha sido
arrendada.

(3) Librar al Arrendatario de toda turbacién en el goce de la cosa arendada.
(4) Responder de los dafios y perjuicios que sufra el arrendatario por los
defectos o vicios ocultos de la cosa, anteriores al contrato y que no sean
conocidos por el Arrendatario.

Recaen sobre elarrendatario las siguientes obligaciones:

(1) usar b cosa segun los términos o el espiritu del contrato.

(2) emplear el cuidado debido en la conservacion de lacosa.

(3) realizar las reparaciones locativas y las necesarias urgentes, on
derecho en este Ultimo caso a rebaja del canon en la proporcidon que
corresponda.

(4) pagar el precio o renta en los periodos estipulados.

(5) no subarrendar salvo que expresamente se k haya facultado para ello.
(6) informar oportunamente al arrendador de las obras o mejoras
necesarias que deban hacerse a la cosa arrendada.

(7) restituir la cosa al término del arrendamiento.

Como hacer contratos comerciales .Documento para descargar. Febrero 2010 8
© Bogota Emprende. Prohibida la reproduccién total o parcial bajo cuaquier forma.



o

bogotaemprende
En el arrendamiento de locales comerciales existen las siguientes reglas
imperativas:

1. Derecho del arrendatario a la renovacion del contrato:

Cuando un empresario haya ocupado no menos de dos (2) afos un
inmueble en calidad de arrendatario, con un mismo establecimiento de
comercio, tiene derecho a la renovacion del contrato al vencimiento del
mismo, salvo cuando haya inaumplido el contrato, cuando el propietario
requiera el inmueble para su propia vivienda o para un establecimiento suyo
de naturaleza diferente al del arrendatario o cuando el inmueble deba ser
reconstruido o reparado.

Salvo en el caso de incumplimiento del empresario, se requiere desahucio al
arrendatario con seis (6) meses de antelacion a la terminacion del contrato,
o de lo contrario, el arrendo se entiende renovado en las mismas
condiciores y por el mismo término del contrato inicial, a menos que el
inmueble sea ocupado o demolido por orden de autoridad competente.

2. Derecho de preferencia:

Cuando no s renueve el contrato porque el inmueble arrendado deba ser
reconstruido, una vez hecha la reconstruccibn el empresario antiguo
arrendatario del inmueblk reconstruido tendra a que se le prefiera en el
arrendamiento del local reparado, sin necesidad de pagar primas o valores
especiales.

3. Indemnizacién al arrendatario:

El arrendador debera indemnizar (segun peritos) al arrendatario en los
siguientes casos:

(a) Cuando el propietario requiera el inmueble (para su propia vivienda o
para un establecimiento suyo de naturaleza diferente al del arrendatario o
cuando el inmueble deba ser reconstruido o reparado) y no dé el uso
indicado; o en el caso en que se ha invocado la reparacién del inmueble,
cuando el arrendador no dé inicio a las dbras dentro de los tres (3) meses
siguientes a la fecha de entrega (art. 522 del C.Co).

(b) Si arrienda el propietario los locales o los utiliza para activdades
similares a las que tenia el empresario.

I. Contrato de cuentas en participacion

Mediante este contrato dos o mas comerciantes toman interés en una o
varias operaciones mercantiles que debera ejecutar uno de ellos “en su solo
nombre y bajo su crédito personal’, con la obligacion de rendirle cuenta a
los demas participes y dividir con éstos las ganarcias o las pérdidas en la
proporcion que hayan acordado (art. 507 CCo). Este es un contrato
consensual, es decir que no requiere formalidad alguna, y se puede
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estipular libremente el objeto, la forma, el interés de los participes y las
demas condiciones del acuerdo.

J. Contrato de transporte

En el contrato de transporte una de las partes se obliga, a cambio de un
precio, a conducir de un lugar a otro en el plazo fijado, por determinado
medio, personas o cosas y a entregar éstas al destinatario. Se trata de un
contrato consensual. En el caso del transporte de oosas el transportador
esta obligado a recibirlas, condwirlas y entregarlas en el estado en que las
reciba (se presume que estan en buen estado salo constancia en
contrario). En el caso del transporte de personas la obligacion del
transportador consiste en conduwirlas sanas y salvas al lugar de destino.

Existe transporte combinado cuando hay un solo contrato, pero en la
conduccién de las personas o0 oosas intervienen sucesivamente vari@s
empresas que realizan el transporte por mas de un modo. Cuando hay un
solo contrato o un solo billete Unico o directo o un solo conocimiento de
embarque o remesa terrestre, todos los transportadores que intervengan
seran solidariamente responsables del cumplimiento del contrato en su
totalidad.

En la conduccién de mercancias existe el transporte multimoda por dos o
mas modos de transporte (terrestre, fluvial, maritimo, férreo, aéreo). En
este caso el transporte es pactado mediante un Unico contrato de transporte
con un operador de transporte multimodal quien toma las mercancias bajo
su custodia y responsabilidad hasta otro lugar designado para su entrega al
destinatario. Este operador actla como principal, no como agente o por
cuenta del remitente o de los transportadores que participan en las
operacionesy asume k responsabilidad por el cumplimiento del contrato. Es
obligacion del transportador la conduccion contratada dentro del término,
modo y clase de wehiculos previstos en el contrato, y si éste nada dice,
segun itinerarios, horarios y normas contenidas en los reglamentos
oficiales, en un término prudencial y por una via razonablemente directa,
siempre que lo permitan los medibs ordinarios de que disponga en
condiciones normales.

El transportador debe ejecutar los contratos de transporte en el orden en
que los haya celebrado y s6lo podra exonerarse de su obligacibn
demostrando la ocurrencia de una causa extrafia (un hurto o unsaqueo, por
ejemplo) o un vicio propio inherente de la cosa transportada (fermentacion,
putrefaccion, combustion espontanea). El transportador debe tomar un
seguro cuando asi lo exija el Gobierno. Las acciones judiciales derivadas del
contrato de transporte prescriben en dos (2) afics.

En el contrato de transporte de cosas, forman parte del contrato el
remitente, el transportador y en caso de que acept el contrato, también el
destinatario. Se advierte que remitente y destinatario pueden ser una
misma persona. En el contrato de transporte el pago del flete y demas
gastos hasta el momento de la entrega son de cargo del remitente. El

Como hacer contratos comerciales .Documento para descargar. Febrero 2010 10
© Bogota Emprende. Prohibida la reproduccién total o parcial bajo cuaquier forma.



o

bogotaemprende
destinatario estara obligado en forma solidaria al pago de estas
obligaciones, salvo estipulacibn en contrario.

El remitente tiene b obligacion de indicarle al transportador, a mas tardar al
momento de la entrega de la mercancia, la siguiente informacion: el
nombre y la direccién del destinatario, el lugar de entrega, la naturaleza,
valor, nimero, peso, volumen y caracteristicas de las cosas, asi como ks
condiciones para el cargue. Le informara también cuando las mercancias
tengan un embalaje especial o una distribucién técnica, formalidades de
policia, aduana, sanidad y condiciones de consumo o si las cosas
transportadas revisten el caradcter de peligrosas. La falta de esta
informacion, o su irexactitud, o la insuficiencia de estas indicaciones
responsabilizan al remitente frente al transportador y frente al destinatario
de los perjuicbs que ocurran a consecuencia de las precauciones no
tomadas por la omision, falsedad, o deficiencia de los datos.

Cuando el remitente declhre un mayor valor y se produzca pérdida total de
la cosa transportada, el transportador sélo estard obligado a pagar el
ochenta por ciento (80%) del valor de la cosa sin que se reconazca lucro
cesante. El remitente debe entregarle al transportador la mercancia
debidamente embalada, rotulada, segun su naturaleza, so perna de
indemnizar los perjuicios. En caso de transporte de oosas peligrosas el
remitente deberd indicarlo, e indicar las precauciones requeridas.

Respecto a los documentos, el transportador estara obligado a expedir carta
de porte, pdliza o conocimiento de embarque o remesa terrestre de carga,
cuando el reglamento del Gobierno lo exija. La devoluciéon al transportador
de la carta de porte o de la p6lza o conocimiento de embarque hara que se
presuma el cumplimiento del contrato por el transportador. Las autordades
pueden exigirle al transportador que se encuentre transportando mercancia,
un manifiesto de carga.

La ley regula la procedencia y los requisitos del derecho de disposiciéon del
remitente de la cosa transportada supeditandolo al pago de los
correspondientes derechos, y |Ilimitindolo con los derechos del
transportador, del destinatario y de otros remitentes.

Recibida la cosa transportada sin observaciones se presumira cumplido el
contrato de transporte. En los casos de pérdida parcial, saqueo o averia,
notorios o apreciables a simple vista, es preciso que b protesta se formule
en el acto de entrega y recibo de la cosa transportada.

El transportador respondera por la pérdida total o parcial de la cosa, por
averia o por retardo en la entrega de la cosa desde el momento de recibir la
cosa o desde cuando ha debido hacerse cargo de la cosa. La responsabilidad
conlleva la obligacion de indemnizar. Esta responsabilidad cesa oon la
entrega al destinatario a su designado.

El transportador esta obligado a indemnizar por dafio emergente en caso
de pérdida total, pagando el valor declarado por el remitente. En caso de
pérdida parcial pagara la proporcion sobre el total. Por lucro cesante: por
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pérdida total o parcial, el transportador pagara el veinticinco por ciento
(25%) del valor de la indemnizacion por dafio emergente. El transportador
tendra derecho a retener la mercancia hasta el momento en que se le
pague el flete y los gastos.

K. Contrato de m utuo

El mutuo o préstamo de consumo es un contrato en que una de las partes
entrega a la otra una cierta cantidad de cosas fungibles (por ejemplo
dinero) con el cargo de restituir otras tantas del mismo género y calidad, y
el mutuario, salvo pacto expreso en contrario, debera pagarle al mutuante
los intereses legales comerciales de las sumas de dinero, o del valbr de las
cosas recibidas en mutuo. El mutuo es un contrato que se perfecciona con
la tradicion de b oosa al mutuario. El mutuante estd obligado a indemnizar
al mutuario por los dafios que éste sufra como consecuencia de la mala
calidad o los vicios ocultos que tenga la cosa mutuada, siempre que el
mutuario los ignore o los haya podido ignorar sin su culpa. Estan prohibidos
los pactos que conlleven la simulacion de intereses legalmente admitidos.

L. Contrato de leasing

Es un contrato atipico, es decir, no se encuentra regulado expresamente por
la normas del derecho oomercial. El leasing suele tener beneficos
tributarios. Este contrato proviene de una operacidon tripartita (proveedor,
sociedad de leasing, tomador) originaria de los Estados Unidos de
Norteamérica, concebida como un modelo de financiacion para la
adquisicion de bienes de capital necesarios para la produccion y la
expansion econdmica sin comprometer en grado superlativo el patrimonio
del empresario. Es un negocio juridico mediant el cual una sociedad
debidamente autorizada le concede a otra persona la tenercia de un bien
corporal productivo, no fungible ni consumible, y ésta a su vez paga a esa
sociedad un precio por instalamentos, con un doble propdsito: (a) con el
proposito de remunerar la terencia y (b) con el propdsito amortizar la
inversion para adquirir el bien, de suerte que al cumplimiento de término
pactado, el tomador tiene la opcidon de adquirir el bien a un costo menor
(residual), que el valor comercial del bien.

Es importante tener en cuenta que si bien el tomador del leasing puede
ejercer la opcion de compra del bien, también puede ocurrir que al final del
término pactado por las partes, decida no hacerla efectiva, en cuyo caso
debera restituir la tenencia del bien. Existe ademas otra modalidad de
leasing llamada leasing operativo que consiste en que el fabricante o
distribuidor se sirve del leasing para comercializar un producto suyo que
forma parte de su haber, en general, sin el propdsito de que el tomador del
leasing ejerza la opcidn de compra.

M. Contrato de depésito

En este contrato se confia una cosa corporal a una persona que se encarga
de guardarla y de restituirla en especie a cambio de una remuneracion en
dinero. El contrato se perfecciona por la entrega que el depositante hace de
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la cosa al depositario. Al depositario le esta prohibido servirse de la cosa
que se la ha dado en depdsito; tampoco puede darla a otro en depdsito sin
autorizacion del depositante, salvo autorizacion o costumbre en contrario.

Hay que destacar que las partes pueden reglamentar la manera en que se
preste la obligacion de custodia de acuerdo con circunstancias especificas
de tiempo, modo y lugar, segun las necesidades de las partes y las
caracteristicas de los bienes objeto del depésito. El depositario tiene
derecho a retenrer la cosa depositada para asegurarse el pago de las sumas
que el depositante le deba por razén del contrato. El depositario debera
restituir la cosa, con sus frutos y accesorics, cuando el depositante se la
reclame o en el plazo estipulado. El lugar para cumplir la obligacion de
restitucion es el mismo en que se custodia el bien, y los gastos de la
restitucion corren por cuenta del depositante.

Hay depdsito de cosas fungibles y sumas de dinero. Exsten entidades
especializadas como depositarios Illamadas Almacenes Generales de
Depbsito reguldas por el Estatuto Organico del Sistema Financiero
(Decreto 663 de 1993). El depbsito en estas entidades puede versar sobre
mercancias y productos individualmente especifcados, o genéricamente
designados, “siempre que sean de una calidad homogénea, aceptada y
usada en el comercio” (art. 1180 C.Co). Tambén “sobre mercancias y
productos en proceso de transformacion o de beneficio” o “en transito” (art.
1180 C.Co). El depésito de mercarcias en estas entidades se documenta en
certificados de depdsito, que son titulos valores, pero es necesario que las
mercancias se halen libres de todo gravamen o embargo judicial. En este
caso ks mercancias deberan tener un seguro contra incendios (y podran
tenerlo sobre otros riesgos). En caso de siniestro el tenedor del certificado
de depdsito tendra derecho sobre el valor de los seguros.

N. Contrato de Prenda

Mediante el contrato de prenda se grava un bien mueble (las cosas que
pueden transportarse de un lugar a otro), para la seguridad de un crédito.
Puede darse o no la tenercia de la cosa gravada al acreedor. También
puede pignorarse una cosa ajena con autorizacién de su duefio. Se trata de
un contrato accesorio, es decir que depende de la existencia de otra
relacion juridica que contempla el cédito que la prenda garantiza. Es
garantia del crédito para el acreedor ya que si el deudor no paga el crédito,
aquel tiene derecho a pedirle al juez que se subaste el bien pignorado en
publica subasta, para hacer efectivo su derecho con las sumas obtenidas, y
entregarle al deudor lo que sobre.

Si la prenda fuere con tenencia, es consensual. Si es sin tenencia es
solemne por cuanto la ley exige que se constituya por escrito contnido en
documento privado reconocido que ademas debera registrarse en la camara
de comercio competente, la cual verifica antes del registro, que el contrato
tenga las especificaciones minimas establecidas en el articulo 1209 del
Cdédigo de Comercio. El contrato de prenda con tenencia admite prenda
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multiple sobre una misma cosa, determinando en ese caso el orden de
prelacion por la fecha de registro.

El deudor tendra la obligacion de conservar los bienes con la
responsabilidad del depositario, de no variar la ubicacién de los bienes sin
previo acuerdo escrito con el acreedor, del cual se tomara nota tanto en el
registro original como en el correspondiente a la nueva direcciébn y de
permitir la inspeccidon de los bienes por parte del acreedor, con el objetivo
de constatar el estado de los mismos; si el deudor incumple esta obligacibn
se hace exigible inmediatamente el cumplimiento de Ila obligacibn
garantizada.

La prenda sin tenencia podra garantizar obligaciones futuras, hasta por una
cuantia y un plazo determinados.

N. Contrato de mandato

Para definir este tipo de contrato es necesario precisar el concepto de
representacion. Esta consisie en que una persona faculta a otra para que
celebre en su nombre uno o varios negocios, de manera que los mismos
producen efectos en relacion con quien confiere la facultad de realizarlos.
Las facultades para celebrar el o los negocios se confieren ya sea
verbalmente o mediante un escrito que se llama poder. En caso de que el
negocio para el cual se confiere la representacion deba constar por escritura
publica, el poder deberd constar o bien en una escritura pudblica o en un
documento privado reconocido.

El tercero que contrate con el representante tendra derecho a exigir que
éste justifique sus poderes, y cuando el poder conste por escrito podra pedir
que se le entregue una copia auténtica del poder. La madificacion o la
revocacion del poder deberad ser puesta en conocimiento de terceros por
medios idoneos, pues de lo contrario, no pueden la maodificacion o la
revocacion oponerse esos terceros.

Los representantes no pueden ser contrapartes del representado o contratar
consigo mismos, ni tampoco ejecutar actos o celebrar contratos que
beneficien al representante en perjucio del representado, como tampoco
extralimitarse en el ejercicio del poder, so pema de responder frente a los
terceros y frente a su representado.

El mandato pues, es un contrato mediante el cual una persona llamada
mandatario se obliga a ejecutar uno o méas actos de comercio por cuenta de
otra llamada mandante, ya sea que se confiera o no la representacion de
éste ultimo. En caso de que se confiera la representacion, al mandato
celebrado se aplicaran las reglas relatvas a ésta. De lo contrario, el
mandatario es ante los terceros quien contrata de tal manera que sera él
quien responda frente a los terceros por los actos ejecutados.

El mandato comprende no sblo los actos para los que se ha conferido sino
ademas aquellos actos que sean necesarios para su cumplimiento. El
mandato mercantil es siempre remunerado, pero aparte de la
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remureracion, el mandatario debera abonar al mandante cualquier
provecho sea directo o indirecto que obtenga en el ejercicio del mandato. El
mandatario deberad rendir informes de su gestion, entregar al mandante
todo lo que reciba por causa de los negocios encomendados, y rendir
cuentas dentro de los tres (3) dias siguientes a la terminacion del mandato.

El mandante podra revocar el mandato a menos que se haya pactado
irrevocabilidad a favor del mandatario, en cuyo caso sélo podra revocarse
por justa causa. El mandatario podra poner fin al mandato mediante
renuncia, a menos que el mandato haya sido pactado en interés del
mandante o de un tercero en cuyo caso el mandatario s6lo podra
renunciarlo por justa causa.

P. Contrato de comision

El contrato de comisién se define como “una especie de mandato por el
cual se encomienda a una persona que se dedica profesionalmente a ello, la
ejecucion de uno o varios negocios, en nombre propio pero por cuenta

ajena” (art. 1287 CCo).

El comisionista es siempre alguien que se ocupa profesionalmente a
ejecutar contratos de comisidon. Si el comisionista no rehldsa la comision en
el término de tres (3) dias contados desde cuando hayan recibido la
propuesta, se presume que la ha aceptado. El incumplimiento de la
comision genera indemnizacién de perjuicios al comitente. El comisionista
responde por las gestiones de cobranza oportuna de los créditos, so pena
de indemnizar los perjuicios que cause suomisién o tardanza. A lacomisidn
le son aplicables las reglas del mandato, en cuanto no pugnen con su
naturaleza. En el caso de la intermediacibn en el mercado pulblico de
valores, la comisibn so6lo podra ser desarrollada por sociedades
comisionstas de bolsa y sociedades comisionistas independientes de
valores.

Q.Contrato de franquicia

Es un contrato atipico, esencialmente consensual, oneroso y de tracto
sucesio, e intuitu personae. Se puede definir como “un contrato entre una
parte denominada franquiciador y otra denominada el franquiciado, en
donde el primero ke permite al ultimo hacer el mercadeo de un producto o
servicio bajo su nombre o bajo su marca, contra el pago de un derecho de
entrada o regalias o ambos. El franquiciado hace la inversidon necesaria para
el negocio, es independiente y no estid subordinado al franquiciador. La
independencia se traduce en que cada parte tiene sus propios empleados,
tiene una inversidn propia y asume, en general, sus propios riesgos” (“lLas
Franquicias Un Estudio Legal y Contractual,” Cesar Torrente Bayona, Héctor
Rubén Galindo y Sandra Alturo Garcia, Camnara de Comercio de Bogota, Ed.
1995).

Es decir, el franquiciador le brinda al franquiciado la posibilidad de usar su
marca, su nombre, sus colores, su sistema de publicidad y su conocimiento
plenamente demostrado para alcanzar el éxito. El negocio del franquiciador
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goza de pleno reconocimiento por lo cual el franquiciado se beneficia de la
clientela potencial ya establecida y estructurada.

Este contrato implica una transferencia del know how, lo cual supone
compromisos de confidencialidad y de no competncia por parte del
franquiciado. También se obliga a comunicar al franquiciador las mejoras
del Know-how transferido que se adquieran en desarrollo de la franquicia.

El contrato supone autonomia juridica, pues no existe relacion laboral
alguna entre franquiciador y franquiciado, pues a pesar del vinculo estrecho
que los une, cada uno desarrolla por su cuenta y riesgo una empresa
propia. Puede conllevar un suministro provisto por el franquiciador al
franquiciado. En cuanto a la remuneracion al franquiciante, el franquiciado
debe pagar un derecho de entrada y unas regalias, o pagos periddicos y
continuos.

R. Consorcios y uniones temporales

Son figuras de la contratacién administrativa (Ley 80 de 1993), para la
presentacion de propuestas dentro de los procesos administrativaes de
seleccion de contratistas, quienes en uno y otro caso responden
solidariamente por las obligaciones derivadas de la propuesta y del
contrato, distinguiéndose fundamentalmente por el hecho de que en la
unién temporal los participantes de esta figura deben indicar su
participacion en la aquella, para efectos de las sanciones que a cada
participante comrespondan.

En uno y otro caso deben designar un representante legal. Las figuras se
usan en la practica para obtener una determinada capacidad de
contratacion que se mide en salarios minimos seguln variables que miden el
desempefio de bs empresas (K de contratacibn), o para cumplir las diversas
actividades objeto del proceso de seleccion. Tributariamente requieren la
obtencionde un NIT.
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VI.Otros tipos de contratos mercantiles
(1) contrato de hospedaje

Es un “contrato de arrendamiento de carécter comercial y de adhesion, que
una empresa dedicada a esta actividad celebra con el propésito principal de
prestar alojamiento a otra persona denominada huésped, mediante el pago
del precio respectivo dia a dia, por un plazo inferior a 30 dias.” (art. 1192
CCo).

(2) La anticresis mercantil

En este contrato el acreedor recibe un bien con el fin de que se pague con
sus frutos, sin que dicha entrega confiera al acreedor, por si sola, ningun
derecho real sobre la cosa entregada. Al contrato se le aplican las normas
del derecho real de usufructo en cuanto no sean incompatibles. El acreedor
estd obligado a hacer producir la cosa y a pagar los impuestos que graven
la cosa. En caso de que lacosa dada en anticresis sea un establecimiento de
comercio seran solidariamente responsabks el deudor y el acreedor
anticréticos de bs negocios relacionados con ese establecimiento.

(3) Fiducia Mercantil

Es “un negocio juridico en virtud del cual una persona llamada fiduciante o
fideicomitente transfiere uno o mas bienes especificados a otra llamada
fiduciario, quien se obliga a administrarlos o emajenarlos, para cumplir una
finalidad determinada por el constituyente, en provecho de éste o un
tercero llamado beneficiario o fideicomisario” (art. 1226 CCo0). Se debe
precisar que solo los establecimientos de crédito y las sociedades
fiduciarias, especialmente autorizados por la Superintendencia Finarciera
pueden realizar este negocio en el caracter de fduciarios.

(4) Cajillas de seguridad

Este contrato esta concebido para que Los establecimientos de crédito
bancarios lo suscaiban con sus clientes para la guarda de bienes,
predicAndose de estos establecimientos la responsabilidad de mantener la
integridad de la cajile de seguridad y de mantener el libre acceso a los
usuarios a las cajillas en bs dias y horarios sefialados en el contrato.

(5) Contrato de seguro

Mediante este contrato una persona llamada asegurador se obliga,
mediante el cobro de una prima a cargo del tomador, a resarcir un dafio o
cumplir la prestacion convenida si ocurre un evento previsto llamado
siniestro. El asegurador es una persona autorizada y vigilada que asume
una obligacién condicionada en su nacimiento a la ocurrencia de un hecho
futuro e incierto, dentro del plazo estipulado. El tomador estad obligado,
ademas del pago oportuno de la prima, a declarar al asegurador el estado
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del riesgo (a mantererb y a notificar oportunamente los cambios) sin
inexactitud ni reticencia para que pueda validamente exigir el pago total del
seguro, una vez acaecido el siniestro. En caso de disminucion del riesgo, el
asegurador debera disminuir la prima. Ocurrido el siniestro, el tomador
debe avisar esta circunstancia al asegurador para hacer efectivo su derecho,
y lo debe hacer dentro de los tres (3) dias siguientes a la fecha en que haya
conocido el tomador su ocurrencia o a la en que haya debido conocerla.
Adicionalmente, le corresponde demostrar la ocurrencia del siniestro.

Por su parte, el asegurador esta obligado al pago de la suma asegurada y al
pago de los gastos en que haya incurido el tomador para evitar la
extension del siniestro. Este pago debera realizarlo dentro del mes siguiente
a aquel en que el asegurado demuestre su derecho. Después de esta fecha,
el asegurador debera pagarle al asegurado un interés moratorio equivalente
al ciento cincuenta por ciento (150%) del interés bancario corriente
certificado por la Superintendencia Financiera.

(6) Contrato de Corretaje

Este negocio juridico se realiza con unma persoma que, por su especial
conocimiento de los mercados, se ocupa como agente intermediario entre
dos personas para que celebren un negocio comercial sin que se tenga cn
ésta una relacion de colaboracion, dependencia, mandato o representacion,
a cambio de una remuneracion.

(7) Cuenta corriente bancaria

Consiste en que una persona denominada cuentacorrentista adquiere la
facultad de consignar dineroy cheques en un establecimiento bancario, y de
disponer en forma total o parcial de sus saldos mediante el giro de cheques,
en la forma convenida. ElI establecimiento bancario entrega al
cuentacorrentista talonarios de cheques para que éste pueda realizar los
giros, y el comprobante de haberla recibido firmado por el cuentacorrentista
constituye plena prueba de tal hecho.

VI1I1. Algunos eventos contractuales
A . Maodificacion de contratos y prorrogas

Cuando por diversas razones las partes deciden cambiar algunas de las
estipulaciones que rigen su compromiso contractual, ellas mismas pueden,
de comun acuerdo, reformar el contrato suprimiendo, aclarando,
adicionando o reformando algunas estipulaciones de manera que se
satisfagan mejor sus necesidades y expectativas, mediante un documento.

Este escrito se suele llamar otrosi, en el cual se recomienda:

(1) identificar el contrato por su nimero, el tipo de contrato, las partes, la
fecha, etc.

(2) identificar a las partes por su nombre completo, nacionalidad, domicilio
y documento de identidad, etc.
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(3) anunciar la modificacidon que se va a hacer indicando en qué consiste.
(4) se pueden agregar algunas consideraciones que dan lugar a la
modificacion.
(5) proceder a la introduccién de los cambios indicando la forma en que
habra de quedar la clausula o chusulas que se modifican.
(6) la expresion en el sentido de que “las demés clausulas permanecen
iguales y sin modificaciéon alguna” u otra equivaknte.
(7) La fecha de firma del otrosi y demas constancias.
(8) La firma de las partes y demas formalidades, como por ejemplo el
reconocimiento notarial de las partes.

B. Cesion del contrato

En los contratos mercantiles de ejecucion sucesiva (0 en los de ejecucibn
instantdnea que aun no se hayan cumplido), las partes pueden hacerse
sustituir por terceros sea en la totalidad o en uma parte de las relaciones del
contrato, salvo que la ley o el contrato lo prohiban. Se hace por escrito o
verbalmente, segun que el contrato conste o no por escrito. Si el contrato
cedido es de los que requiere registro, para ser oponible a terceros
requerira este tramite. Quien cede el contrato (cedente) a un tercero
(cesionario), estd en Ila obligacion de notificar al otro contratante
(contratante cedido), mediante una nota de cesion. Puede ocurrir que el
cedente, se obligue frente al cesionario a responder del cumplimiento del
contratante cedido, en cuyo caso, si este uUltimo incumple, el cesionario
debera darle aviso al cedente dentro de los diez (10) dias siguientes a la
mora o al incumplimento, o de lo contrario se exonera al cedente de su

obligacion de garantia con el cesionario.

Luego de notificado de b cesion, el contratante cedido debera cumplir el
contrato frente al cesionario y no frente al cedente so pena de incurriren el
delito de estafa.

Conocida la cesion por el contratante cedido, éste puede hacer la reserva de
no liberar al cedente, en cuyo caso podra exigirle a este el cumplimiento de
las obligaciones si es que el cesionario no las cumple, pero deberd dar
conocimiento al cedente del incumplimiento dentro de los diez (10) dias
siguientes a la mora del deudor, salvo que la ley autorice la cesién sin
previa aceptacion o noftificacion. El contratante cedido podra oponrer al
cesiomario todas las excepciones derivadas del contrato y las que se funden
en otras relaciones suyas con el cedente sobre las cuales haya hecho
expresa reserva al momento de notificarsele la cesion.

C. Teminacién del contrato

Los contratos pueden terminar por el agotamiento de su objeto, por
decision de autoridad competente, por vencimiento del término previsto
para su duracion, por muerte de una de las partes (en los contratos intuitu
personae), por incumplimiento o por mutuo acuerdo de las partes, entre
otros eventos. Cuando termine por mutuo acuerdo se recomienda consignar
esta circunstancia en un acta de terminacion, dejando constancia de bs
finiquitos correspondientes.
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Lo propio se recomienda en el caso de liquidacion de los contratos de
tracto sucesivo, en donde el acta correspondiente deje constancia de los
pagos prestaciones cumplidas y los saldos pendientes y prestaciores
reciprocas.

D. Otros aspectos relevantes

Estos incluyen la prueba de las obligaciones, la exigibilidad y la mora de las
obligaciones, el cobro de Perjuicios, y demas clausulas de uso comun en la

elaboracion de bs contratos.
1. Prueba de las obligaciones

Se recomienda mantener siempre disponibles los documentos y demas
elementos que constituyan prueba de las obligaciones a cargo de las partes,
incluyendo también los casos en que se documenten mediante mensajes
electronicos (Ley 529 de 1999) los cuaks resultan juridicamente idoneos

bajo ciertas circunstancias.
2. Exigibilidad y mora

El hecho de que se produzca un retardo en el cumplimiento de la obligacibn
a cargo del deudor, no significa que éste se encuentre en mora. En principio
es necesario que el acreedor requiera o reconvenga formalment (y por
carta certificada) al deudor indicAndole que el retardo en el cumplimiento
estAd acarreandole determinados perjuicios, para constituir al deudor en
mora. Sin embargo en muchos casos la ley exige que la reconvenciéon para
constituir en mora al deudor se haga judicialmente, mediante la accibn
correspondiente.

En las obligaciones dinerarias mercantiles, a partir de la mora podra el
acreedor cobrar intereses.

3. El cobro de perjuicios

La mora del deudor también se exige para que se puedan cobrar perjuicios
directamente derivados del incumplimiento mediante b correspondiente
accion judicial, incluyendo los perjuicios materiales, o sea las consecuencias
patrimoniales del incumplimiento en cuanto a el dafio emergente, es decir
“el dafio patrimonial o detrimento que experimenta el acreedor por la
inejecucion total o parcial, o por la ejecucion tardia o defectuosa de la
prestacion debida” (Régimen General de las Obligaciones. Guillermo Ospina
Fernandez. p. 129), y en cuanto al lucro cesante que es la pérdida de una
ganancia legitima, que deja de reportarse por el incumplimiento del deudor.
También pueden causarse dafios morales, que se refieren a los dafios que
experimenta elacreedor en su propia persona, en sus afectos o ensu esfera
moral.

VI1I1l. Elaboraciéon de los contratos
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Al redactar los diferentes contratos mercantiles, ademas de los aspectos
propios del contrato respectivo deben tenerse en cuenta, en cuanto sean
procedentes, entre otros, los siguientes aspectos:

(1) la identificacion de las partes

(2) el objeto del contrato

(3) el precio

(4) la forma de pago

(5) el plazo o duracién del contrato

(6) la manera de resolver las controversias

(7) el domicilio donde habran de cumplirse las obligaciones

(8) las garantias y polizas

(9) las arras (si las hay)

(10) el pacto de preferencia para la conclusion de un contrato paosterior
(11) la clausula penal en caso de incumplimiento

(12) los intereses

(13) la clausula de confidencialidad para proteger informacién

(14) los documentos anexos que hagan parte integral del contrato

(15) las fomalidades que se requieran para el perfeccionaminto del
contrato.

Finalmente se recomienda, antes de elaborar el contrato, cercorarse de si
el tipo de contrato que habr& de celebrarse corresponde a un contrato
tipico, y asi tomar en cuenta las prescripciones legales que lo describen.

Conclusiones

La correcta celebracion de contratos mercantiles involucra tres aspectos
principales a saber: 1. La adquisicion de conocimientos empresariaks
relativos a las particularidades practicas del tipo de negocio que
habitualmente realiza cada empresario, 2. La adquisicidn de oonceptos
legales especificos en derecho mercantil, 3. El desarollo de una serie de
habilidades y destrezas basadas en la observacion, la reflexion, y el manejo
preciso de la lengua, para describir con pabhbras precisas las prestaciores
que se pretende ver cumplidas en la gecucion del contrato, dotandolo de la
maxima claridad y seguridad posibks.

Ejercicios:

1. Expresar de acuerdo con lo consignado en relacidon con los requisitos
de validez de los contratos, tres (3) ejemplos de contratos a los
cuales les falte el requisito del Objeto Licito.

2. Tomando como base una minuta de contrato de compraventa proceda
a identifcar el objeto del contrato teniendo en cuenta que debe
tratarse de una obligacién de cuerpo cierto.

3. ldentificar dos mecanismos contractuales (3) que coadyuven a la
seguridad del cumplimiento del objeto del contrato.

4. De aaerdo con los articulos 1207 y siguientes del Cédigo de
Comercio y demas normas pertinentes, indique qué efectos produce
en relacibn con los acreedores del deudor prendario la falta de
registro del contrato de prenda en el registro mercantil.
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5. De conformidad con su actividad empresarial describa el objeto un
tipo de contrato que realice frecuentemente.

Glosario

Acreedor: Un acreedor es aquellh persona legitimamente facultada para
exigir el pago o cumplimiento de una obligacién contraida por dos partes
con anterioridad.

Demente: se dice de quien ha perdido las funciones cognitivas, debido a
dafnos o desdrdenes cerebrales. El articulo 545 del Cdédigo Civil establece
que “el adulto que se halle en estado habitual de demencia, sera privado de
la adminitracion de sus bienes, aunque tenga intervalos lucidos”.
Embargo: decreto judicial que sustrae los bienes del comercio.

Fungible: se dice del bien que puede ser reemplazado por otro.

Impuber: El articulo 34 del Cdédigo Civil establece: “Llamase ... impuber, el
que no ha cumplido catorce afios”, independientemente de si es hombre o
mujer.

Instalamento: pago parcial o peridédico.

Interdiccion: Privacion de derechos civiles

Intuitu personae: es una locucion latina que significa: en atercién a la
persona. Hace referencia a aquellos actos o contratos que se celebran en
especial consideracidon de la persona con quien se obliga.

Obligacién: es el vincub juridico que nos cobca en la necesidad de dar
hacer o no hacer alguna cosa.

Otrosi: Ademas de esto.

Prestacion: conducta que se espera del deudor segun una obligacibn
preexistente.

Bibliografia

1. Cesar Torrente Bayona, Héctor Rubén Galindo y Sandra Alturo Garcia.
Las Franquicias Un estudio legal y contractual. Ed. Cémara de
Comercio de Bogota. 1995.

2. Codigo Civil Colombiano; Edicibn Especial del Centenario 1887 —
1987. Superintendencia de Notariado y Registro — Ministerio de Justicia.
Bogota —Colombia.

3. Codigo de Comercio. Ed. Legis.

4. Codigo Penal Colombiano. Ed. Temis. 2005.

5. Constitucion Politica de Colombia. Ed. Temis. 2005.

6. Diccionario de Derecho Privado. Ed. Labor S.A. 1967.

7. Guillermo Ospina Fernandez; “Régimen General de Las
Obligaciones”; Ed. Temis. 1980. Tercera Edicion.

8. Jaime Alberto Arrubla Paucar. “Contratos Mercantiles”. Ed. Biblioteca

Juridica Diké; 72 Edicién 1995.

9. Jorge Angarita Gomez. Derecho Civil Bienes. Ed. Temis. 1984.
Segunda Edicion.

10.Jorge Angarita Gomez. Derecho Civil Parte General y Personas. Ed.
Temis. 1980.

Como hacer contratos comerciales .Documento para descargar. Febrero 2010 22
© Bogota Emprende. Prohibida la reproduccién total o parcial bajo cuaquier forma.



o

‘:’JII:-IIJL]1.'LEI'I'I|]!1"IH'I{'
11.Jorge Suescun Melo. Estudios de Derecho Civil y Comercial
Contemporaneo. Ed. Camara de Comercio de Bogota y Universidad de
Los Andes. 1996.
12 .Ricardo Uribe Holguin. De las Obligaciones y de los Contratos en
General. Ed. Temis. 1982. Segunda Edicion.
13.http://es.wikipedia.org

Como hacer contratos comerciales .Documento para descargar. Febrero 2010 23
© Bogota Emprende. Prohibida la reproduccién total o parcial bajo cuaquier forma.



