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Introducción 
 
La contratación mercantil es un ejercicio libre permitido y regulado  por la 
ley y protegido por el Estado. Las fuentes legales de esta actividad se 
encuentran en el Libro IV del Código de Comercio las cuales se 
complementan con las disposiciones del Libro IV del Código Civil. 
 
Según la doctrina, podemos decir que contrato en general es “un acuerdo 
de voluntades entre dos o más personas destinado a crear una o más 
obligaciones.” (Ricardo Uribe Holguín. De las Obligaciones y de los 
Contratos en General. Ed. Temis. 1982. Segunda Edición; p. 173). En 
materia comercial se precisa el contenido patrim onial del contrato al 
definirlo como “un acuerdo de dos o m ás partes para constituir,  regular o 
extinguir entre ellas una relación jurídica patrimonial” (art. 864 CCo). 
 
I. Elementos del contrato 
 
El contrato requiere la concurrencia de cuatro elem entos para su validez: 
capacidad, consentim iento, objeto lícito y causa lícita.  
 
La capacidad para contratar y obligarse es la regla general, pero existen 
excepciones legales en especial respecto de los incapaces. La ley divide a 
éstos en dos grupos: los incapaces  absolutos y los incapaces relativos. Los 
primeros no pueden contratar (dementes, impúberes y sordomudos que no 
pueden darse a entender por escrito) m ientras que los segundos (m enores 
adultos, disipadores bajo interdicción) sí pueden hacerlo con intervención de 
sus representantes legales. 
 
Respecto a las personas jurídicas para determ inar su capacidad es preciso 
revisar el certificado de existencia y representación legal a fin de determ inar 
si está aún vigente la persona jurídica, según el tiempo previsto para su 
duración, si su objeto social perm ite el contrato respectivo y si la persona 
natural que la representa tiene las facultades para celebrar el contrato o 
tiene lim itaciones o requiere autorización. 
 
El consentimiento, que es la manifestación de la voluntad de contratar y 
obligarse mediante el contrato, manifestación esta que puede ser verbal o 
escrita, expresa o tácita, y que no puede ser producto del error, la fuerza 
(cuando el consentimiento se obtiene por coacción) o el dolo (es decir 
cuando se evidencia la intención dañina  o engañosa de una de las partes 
para determinar la celebración del contrato). 
 
El objeto lícito del contrato: en general el objeto del contrato se concreta en 
una prestación de dar, hacer o no hacer algo y debe estar determinado al 
menos en cuanto a su género. Para que el contrato sea válido el objeto no 
puede contravenir el orden público, la ley o las buenas costumbres.  
 
La causa lícita del contrato. La causa, que es el motivo que induce al acto o 
contrato, debe ser real y lícita y en consecuencia tam poco contravenir la 
Ley, las buenas costumbres o al orden público. Así por ejemplo, en la 
compraventa el precio es la causa de la transferencia del derecho de 
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dominio que debe hacer el vendedor al comprador. El precio, para seguir 
con nuestro ejemplo, debe pagarse en moneda de curso legal en Colombia. 
 
II. Clases de obligaciones 
 
Las clases de obligaciones a cargo de la partes dentro de un contrato 
pueden ser, entre otras, puras y simples, cuando el nacim iento de las 
obligaciones no está sujeta a ninguna modalidad, o Condicionales, cuando 
su existencia y exigibilidad depende de un hecho futuro que puede ocurrir o 
no,  o A plazo, cuando su exigibilidad depende de un hecho futuro y cierto. 

Pueden ser a su vez Divisibles, si pueden ser cumplidas por partes e 
Indivisibles cuando no pueden ser cumplidas por partes sino íntegramente.  
 
Si hay varios deudores y/o varios acreedores las obligaciones pueden ser 
Conjuntas, las cuales conllevan responsabilidad proporcional o Solidarias  
cuando conllevan una solidaridad completa. 
 
Según el objeto de la obligación, las obligaciones pueden ser Alternativas,  
cuando se deben varias cosas pero cumplida una se exonera al deudor de 
cumplir las otras, o Facultativas, cuando se debe una cosa pero se le 
concede al deudor la facultad de pagar con otra. Esta última clasificación 
tiene sentido en cuanto la cosa debida perezca sin culpa del deudor, pues 
en las obligaciones alternativas la obligación subsiste respecto a las demás 
cosas, mientras que en las obligaciones facultativas la obligación se 
extingue. 
 
Además, pueden ser De cuerpo cierto, si el objeto de la obligación se 
encuentra individualizado y De género cuando se debe indeterminadamente 
un individuo de una clase o género determinado. Esta distinción es 
importante para los casos en que se pierde la cosa debida. 
 
III. Clases de contratos 
 
Para concretar el tema de la contratación mercantil, hay que conocer 
algunas clasificaciones de los contratos.  
 
Los contratos pueden ser consensuales, cuando se requiere para su 
perfeccionamiento el solo consentimiento de las partes, lo cual ocurre en la 
mayoría de los contratos mercantiles, o solemnes, cuando para producir 
efectos requieren formalidades legales como en el caso de la enajenación de 
establecimiento de comercio en que se exige escritura pública o documento 
privado reconocido y adicionalmente el registro del contrato; también se 
exigen formalidades especiales en los casos de licencia de explotación de 
patentes, de licencia de tecnología, de transferencia de marcas, de apertura 
de crédito, en los poderes para celebrar un negocio jurídico que deba 
constar por escritura pública, en los caso de fiducia mercantil constituida 
por acto entre vivos en los que se exige escritura pública y registro según la 
clase de los bienes; se requiere la formalidad del otorgamiento mediante 
instrumento privado y del registro en la Cámara de Comercio competente, 
en los casos de prenda sin tenencia del acreedor. En la práctica se  
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recomienda cerciorarse de si la ley exige de formalidades especiales en el 
cada caso. 
 
También pueden ser Típicos si están regulados por la ley y  Atípicos e caso 
contrario. Pueden ser De libre discusión, si las partes discuten o pueden 
negociar sus cláusulas, o De adhesión, en caso contrario. Son Principales, si 
pueden subsistir sin necesidad de otro contrato, o Accesorios en caso 
contrario. Pueden ser Instantáneos cuando las obligaciones son susceptibles 
de cum plirse mediante un solo acto dentro de un lapso de tiempo 
razonablemente corto y lim itado, o De tracto sucesivo cuando las 
obligaciones requieren la multiplicidad de actos que supone una ejecución 
prolongada en el tiem po. 
 
IV. Reglas y principios de la contratación 
 
A la contratación se le aplican una serie de reglas y principios que incluyen: 
 
- Las normas del Código Civil Colombiano, a menos que la ley mercantil 
establezca otra cosa. De otra parte, se aplica la regla de que “Los contratos 
son Ley para las partes” (art. 1602 CC). 
 
- Otra regla interpretativa privilegia la intención de los contratantes la cual 
se infiere no solamente de las cláusulas del contrato sino también de las 
manifestaciones previas y de la manera práctica en que los contratantes 
den aplicación a las cláusulas, com o se indica más adelante. 
 
- De otra parte existe una regla que da preferencia a la interpretación de 
una cláusula que le atribuya la producción de un efecto sobre otra 
interpretación que no le atribuya ninguno. 
 
- Cuando entre las partes existen diversas relaciones jurídicas de distinta 
naturaleza, hay que tener en cuenta que por “generales que sean los 
térm inos de un contrato, sólo se aplicarán a la materia sobre que se ha 
contratado” (art. 1619 CC). 
 
- “En aquellos casos en que no apareciere voluntad contraria, deberá 
estarse a la interpretación que mejor cuadre con la naturaleza del contrato” 
a lo cual se sum a la directriz que establece que “Las cláusulas de uso 
común, se presumen aunque no se expresen” (art. 1621 CC). Por ejem plo, 
en la contratación m ercantil se presumen la remuneración en el depósito 
mercantil o el precio en la com praventa mercantil, aunque no se expresen. 
 
- Según otra regla interpretativa unas cláusulas se deben interpretar por las 
demás según el sentido que mejor le convenga al contrato en su totalidad. 
También pueden interpretarse las cláusulas de un contrato, por las de otro 
contrato de la misma materia celebrado por las mismas partes. Sirve 
también la aplicación práctica que hayan hecho las partes de la respectiva 
cláusula. 
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- Las ejemplificaciones que expresen las partes para explicar una obligación 
no se limitan al caso expresado sino que se extienden a los demás casos de 
naturaleza similar. 
 
- En caso de ambigüedad si no pueden aplicarse las reglas interpretativas 
descritas anteriormente, se interpretan las cláusulas am biguas  a favor del 
deudor.  
 
- En los contratos mercantiles se da aplicación al principio de 
consensualidad según el cual el consentim iento puede expresarse 
verbalm ente o por escrito, por cualquier medio inequívoco, salvo norma 
expresa que exija una determinada solemnidad. Se recomienda no obstante 
documentar los acuerdos im portantes.  
 
- En materia m ercantil cuando existan varios deudores se presum irá que se 
han obligado solidariamente. 
 
- Los términos que se empleen en escritos y documentos se entienden en el 
sentido que esos términos tengan en idioma castellano. Si se usa otro 
idiom a, los términos se entenderán en el sentido jurídico que éstos tengan 
en ese idioma. Los términos técnicos se entenderán en el sentido que 
tengan en la ciencia o arte a que pertenezca. 
 
- En cuanto a los plazos existen las siguientes reglas: 
 
Los plazos de horas comenzarán a contarse desde el primer segundo de la 
hora siguiente y se extenderá hasta el último segundo de la última hora 
inclusive.  
 
Los plazos de días: se excluirá el día en que el negocio jurídico se haya 
celebrado, salvo que las partes expresen otra cosa. En el caso de los 
contratos, los plazos de días se entienden comunes salvo estipulación en 
contrario. Si el plazo de días lo establece la ley se entienden hábiles.  
 
Los plazos de meses o años: el vencimiento será el mism o día del 
correspondiente mes o año.  En caso de que no tenga fecha, el plazo 
expirará el último día del respectivo mes o año. Si el plazo vence en un día 
feriado, se prorrogará hasta el día siguiente. El día de vencimiento será 
hábil hasta las seis de la tarde. 
 
- Es preciso indicar que el abuso de los derechos genera la obligación de 
indemnizar los perjuicios que con ese abuso se cause. Así mismo, es 
necesario destacar que la ley m ercantil consagra acción judicial para los 
casos en que se produzca enriquecim iento sin justa causa. 
 
- Finalm ente la exigencia legal en cuanto a la ejecución de los contratos de 
buena fe. Esto se traduce en que los contratos obligan no solo a lo pactado 
expresamente en ellos, sino a todo lo que corresponda a la naturaleza de 
los m ismos, según la ley, la costumbre o la equidad natural. 
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V. Tipos de contratos mercantiles 
 
A . Compraventa 
 
En la compraventa el vendedor se obliga a transmitir la propiedad de una 
cosa a la otra a cam bio de un precio en dinero a cargo del com prador. El 
vendedor está obligado a:  
 
(1) conservar y entregar la cosa al comprador dentro del plazo estipulado.  
(2) Garantizar el buen funcionamiento de la cosa cuando se pacte. (3) 
responder por los vicios ocultos de la cosa.  
(4) responder en caso de evicción.  
(5) expedir factura. 

Por su parte el comprador está obligado a: 1. Recibir la cosa en el lugar y 
tiempo estipulado so pena de indemnizar perjuicios, salvo defectos 
ignorados de la cosa. 2. Pagar el precio, so pena de restituir la cosa, 
retribuir su uso, pagar los frutos y pagar los perjuicios. 
 
B. Oferta A ceptada 
 
La oferta aceptada es un contrato como tal. Es el proyecto de acto jurídico 
que una persona formula a otra. Esta deberá contener los elementos del 
negocio y deberá ser comunicada al destinatario por cualquier medio 
idóneo. En estas condiciones la oferta será irrevocable, so pena de 
indemnizar los perjuicios que cause la revocatoria. Si la oferta es verbal o 
telefónica deberá ser aceptada o rechazada en el momento en que se 
formula, o como dice la ley “al  momento de oírse” (art. 850 C .Co). Si la 
oferta se formula por escrito el destinatario cuenta con un plazo legal de 
seis (6) días contados a partir del momento en que tenga conocimiento de 
la propuesta, si residen en el mismo lugar; si no, al término indicado se 
sumará el de la distancia, el cual se calculará teniendo en cuenta el medio 
empleado para comunicar la oferta por el proponente. Las partes podrán 
fijar plazos diferentes. La aceptación extemporánea es una nueva 
propuesta. 
  
C. La promesa de Contrato 
 
Cuando se promete la celebración de un negocio comercial, esta promesa 
producirá la obligación de hacer, es decir, de celebrar el contrato prometido. 
En materia comercial no se requiere la forma escrita, aunque se aconseja. 
 
D. Contrato de preposición 
 
Es “una forma de mandato que tiene por objeto la administración de un 
establecimiento de comercio o de una parte o ramo de la actividad del 
mismo. En este caso, el mandatario se le llamará factor” (arts. 1332 y ss 
CCo). El factor, salvo limitación expresa de las facultades, puede celebrar 
actos del giro ordinario, enajenaciones y gravámenes de los elementos del 
establecimiento. Los actos que suscriba deberán expresar que lo hace “por 
poder”, para que obliguen al preponente. Este contrato requiere registro en 
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la cámara de comercio competente. Si el factor actúa en nombre propio 
obligará al preponente si el acto o contrato corresponde al giro ordinario del 
establecimiento administrado y sea notoria la calidad del factor de la 
persona que obra. También lo obliga cuando el resultado del negocio 
redunde en provecho del preponente. Al factor le está prohibido adelantar 
por su propia cuenta, negociaciones del mismo género que las que se 
desarrollan en el establecimiento de comercio que administra, salvo que 
cuente con la autorización del preponente, so pena de que correspondan al 
preponente las utilidades obtenidas por el factor en las actividades 
prohibidas. En ningún caso corresponderán al preponente las perdidas del 
factor por dichas actividades.  
 
E. Contrato de suministro 
 
Por el contrato de suministro una de las partes se obliga a realizar, a favor 
de la otra y de manera independiente, prestaciones periódicas o 
continuadas de cosas o servicios. Si las partes no fijan la cuantía, el precio o 
el plazo las normas legales establecen una serie de reglas para suplir esas 
omisiones pero se recomienda fijar con claridad las condiciones del 
suministro. En caso de incumplimiento de alguna de las partes en relación 
con una de las prestaciones, este incumplimiento dará derecho a la otra 
para dar por terminado el contrato mediante aviso, cuando ese 
incumplimiento le haya ocasionado perjuicios graves, o cuando el 
incumplimiento sea de tal importancia que menoscabe la confianza en la 
otra parte para realizar los suministros sucesivos. El contratante 
perjudicado tiene derecho a solicitar la indemnización de perjuicios 
correspondiente. Cuando la prestación objeto del suministro se encuentre 
regulada por el gobierno, el precio y demás condiciones del contrato se 
sujetarán a los respectivos reglamentos.  
  
F. Contrato de agencia comercial 
 
Mediante el contrato de agencia comercial un comerciante asume en forma 
independiente y de manera estable el encargo de promover o explotar 
negocios en un determinado ramo y dentro de una zona prefijada en el 
territorio nacional, como representante o agente de un empresario nacional 
o extranjero o como fabricante o distribuidor de uno o varios productos del 
mismo. La persona que recibe el encargo se denomina genéricamente 
agente. En este contrato agente y agenciado definen una zona y un ramo 
de productos, y salvo pacto en contrario, el agente tendrá la exclusividad de 
explotar esos productos en la zona acordada. También puede pactarse 
exclusividad a favor del agenciado. El contrato deberá inscribirse en el 
registro mercantil que lleve la cámara de comercio con jurisdicción sobre la 
zona o territorio indicado en el contrato. 
 
A la terminación del contrato el agente tendrá derecho a que el agenciado le 
pague una suma equivalente a la doceava parte del promedio de la 
comisión recibida en los últimos tres años, por cada año de vigencia del 
contrato, o al promedio de todo lo recibido si el tiempo del contrato fuere 
menor. Adicionalmente, cuando el agenciado termine unilateralmente el 
contrato sin justa causa, o cuando éste dé lugar a la terminación del 
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contrato por justa causa,  deberá pagar al agente una indemnización 
equitativa (teniendo en cuenta la extensión, el volumen y la importancia de 
los negocios adelantados por el agente) por éste haber acreditado la marca 
o línea de productos. El agente tendrá derecho a retener los bienes del 
agenciado hasta tanto se le pague la indemnización. 
 
G. Contrato de Consignación o Estimatorio 
 
En este contrato uno de los contratantes denominado “consignatario”, 
adquiere la obligación de vender mercancías de otra, denominada 
“consignante”, previa la fijación de un precio que el primero debe entregar 
al segundo (art. 1377 CCo.), pero el consignatario tiene derecho a hacer 
suyo el mayor valor que obtenga en la venta (salvo que se pacte una 
comisión específica). Por virtud del contrato una obligación de custodia del 
bien o de las mercaderías entregadas, a cargo del consignatario quien 
responde por ellas, salvo en caso de fuerza mayor, o deterioro derivado de 
la naturaleza de las mercancías. Las cosas consignadas no podrán ser 
embargadas por los acreedores del consignatario. 
 
H. Contrato de A rrendamiento de Local Comercial 
 
Se trata de un contrato en que las partes se obligan recíprocamente, la una 
(el arrendador), a conceder el goce de una cosa (en este caso del local 
comercial), y la otra (arrendatario) a pagar por este goce un precio 
determinado. Son obligaciones del arrendador y del arrendatario las que se 
predican en general del contrato de arrendamiento en materia civil. 
 
Son obligaciones del arrendador:  
 
(1) Entregar al arrendatario la cosa arrendada.  
(2) Mantener la cosa en el estado de servir para el fin a que ha sido 
arrendada. 
(3) Librar al Arrendatario de toda turbación en el goce de la cosa arrendada.  
(4) Responder de los daños y perjuicios que sufra el arrendatario por los 
defectos o vicios ocultos de la cosa, anteriores al contrato y que no sean 
conocidos por el Arrendatario.  
 
Recaen sobre el arrendatario las siguientes obligaciones:  
 
(1) usar la cosa según los términos o el espíritu del contrato.  
(2) emplear el cuidado debido en la conservación de la cosa.  
(3) realizar las reparaciones locativas y las necesarias urgentes, con 
derecho en este último caso a rebaja del canon en la proporción que 
corresponda.  
(4) pagar el precio o renta en los períodos estipulados.  
(5) no subarrendar salvo que expresamente se le haya facultado para ello.  
(6) informar oportunamente al arrendador de las obras o mejoras 
necesarias que deban hacerse a la cosa arrendada.  
(7) restituir la cosa al término del arrendamiento. 
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En el arrendamiento de locales comerciales existen las siguientes reglas 
imperativas:  
 
1. Derecho del arrendatario a la renovación del contrato:  
 
Cuando un empresario haya ocupado no menos de dos (2) años un 
inmueble en calidad de arrendatario, con un mismo establecimiento de 
comercio, tiene derecho a la renovación del contrato al vencimiento del 
mismo, salvo cuando haya incumplido el contrato, cuando el propietario 
requiera el inmueble para su propia vivienda o para un establecimiento suyo 
de naturaleza diferente al del arrendatario o cuando el inmueble deba ser 
reconstruido o reparado.  
 
Salvo en el caso de incumplimiento del empresario, se requiere desahucio al 
arrendatario con seis (6) meses de antelación a la terminación del contrato, 
o de lo contrario, el arriendo se entiende renovado en las mismas 
condiciones y por el mismo término del contrato inicial, a menos que el 
inmueble sea ocupado o demolido por orden de autoridad competente. 
 
2. Derecho de preferencia: 
 
Cuando no se renueve el contrato porque el inmueble arrendado deba ser 
reconstruido, una vez hecha la reconstrucción el empresario antiguo 
arrendatario del inmueble reconstruido tendrá a que se le prefiera en el 
arrendamiento del local reparado, sin necesidad de pagar primas o valores 
especiales.  
 
3. Indemnización al arrendatario: 
 
El arrendador deberá indemnizar (según peritos) al arrendatario en los 
siguientes casos: 
 
(a) Cuando el propietario requiera el inmueble (para su propia vivienda o 
para un establecimiento suyo de naturaleza diferente al del arrendatario o 
cuando el inmueble deba ser reconstruido o reparado) y no dé el uso 
indicado; o en el caso en que se ha invocado la reparación del inmueble, 
cuando el arrendador no dé inicio a las obras dentro de los tres (3) meses 
siguientes a la fecha de entrega (art. 522 del C .Co).  
 
(b) Si arrienda el propietario los locales o los utiliza para actividades 
similares a las que tenía el empresario. 
 
I. Contrato de cuentas en participación 
 
Mediante este contrato dos o más comerciantes toman interés en una o 
varias operaciones mercantiles que deberá ejecutar uno de ellos “en su solo 
nombre y bajo su crédito personal”, con la obligación de rendirle cuenta a 
los demás partícipes y dividir con éstos las ganancias o las pérdidas en la 
proporción que hayan acordado (art. 507 CCo). Este es un contrato 
consensual, es decir que no requiere formalidad alguna, y se puede 
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estipular libremente el objeto, la forma, el interés de los partícipes y las 
demás condiciones del acuerdo. 
 
J. Contrato de transporte  
 
En el contrato de transporte una de las partes se obliga, a cambio de un 
precio, a conducir de un lugar a otro en el plazo fijado, por determinado 
medio, personas o cosas y a entregar éstas al destinatario. Se trata de un 
contrato consensual. En el caso del transporte de cosas el transportador 
está obligado a recibirlas, conducirlas y entregarlas en el estado en que las 
reciba (se presume que están en buen estado salvo constancia en 
contrario). En el caso del transporte de personas la obligación del 
transportador consiste en conducirlas sanas y salvas al lugar de destino. 
 
Existe transporte combinado cuando hay un solo contrato, pero en la 
conducción de las personas o cosas intervienen sucesivamente varias 
empresas que realizan el transporte por más de un modo. Cuando hay un 
solo contrato o un solo billete único o directo o un solo conocimiento de 
embarque o remesa terrestre, todos los transportadores que intervengan 
serán solidariamente responsables del cumplimiento del contrato en su 
totalidad. 
 
En la conducción de mercancías existe el transporte multimodal por dos o 
más modos de transporte (terrestre, fluvial, marítimo, férreo, aéreo). En 
este caso el transporte es pactado mediante un único contrato de transporte 
con un operador de transporte multimodal quien toma las mercancías bajo 
su custodia y responsabilidad hasta otro lugar designado para su entrega al 
destinatario. Este operador actúa como principal, no como agente o por 
cuenta del remitente o de los transportadores que participan en las 
operaciones y asume la responsabilidad por el cumplimiento del contrato. Es 
obligación del transportador la conducción contratada dentro del término, 
modo y clase de vehículos previstos en el contrato, y si éste nada dice, 
según itinerarios, horarios y normas contenidas en los reglamentos 
oficiales, en un término prudencial y por una vía razonablemente directa, 
siempre que lo permitan los medios ordinarios de que disponga en 
condiciones normales.  
 
El transportador debe ejecutar los contratos de transporte en el orden  en 
que los haya celebrado y sólo podrá exonerarse de su obligación 
demostrando la ocurrencia de una causa extraña (un hurto o un saqueo, por 
ejemplo) o un vicio propio inherente de la cosa transportada (fermentación, 
putrefacción, combustión espontánea). El transportador debe tomar un 
seguro cuando así lo exija el Gobierno. Las acciones judiciales derivadas del 
contrato de transporte prescriben en dos (2) años.  
 
En el contrato de transporte de cosas, forman parte del contrato el 
remitente, el transportador y en caso de que acepte el contrato, también el 
destinatario. Se advierte que remitente y destinatario pueden ser una 
misma persona. En el contrato de transporte el pago del flete y demás 
gastos hasta el momento de la entrega son de cargo del remitente. El 
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destinatario estará obligado en forma solidaria al pago de estas 
obligaciones, salvo estipulación en contrario. 
 
El remitente tiene la obligación de indicarle al transportador, a más tardar al 
momento de la entrega de la mercancía, la siguiente información: el 
nombre y la dirección del destinatario, el lugar de entrega, la naturaleza, 
valor, número, peso, volumen y características de las cosas, así como las 
condiciones para el cargue. Le informará también cuando las mercancías 
tengan un embalaje especial o una distribución técnica, formalidades de 
policía, aduana, sanidad y condiciones de consumo o si las cosas 
transportadas revisten el carácter de peligrosas. La falta de esta 
información, o su inexactitud, o la insuficiencia de estas indicaciones 
responsabilizan al remitente frente al transportador y frente al destinatario 
de los perjuicios que ocurran a consecuencia de las precauciones no 
tomadas por la omisión, falsedad, o deficiencia de los datos. 
 
Cuando el remitente declare un mayor valor y se produzca pérdida total de 
la cosa transportada, el transportador sólo estará obligado a pagar el 
ochenta por ciento (80%) del valor de la cosa sin que se reconozca lucro 
cesante. El remitente debe entregarle al transportador la mercancía 
debidamente embalada, rotulada, según su naturaleza, so pena de 
indemnizar los perjuicios. En caso de transporte de cosas peligrosas el 
remitente deberá indicarlo, e indicar las precauciones requeridas.  
 
Respecto a los documentos, el transportador estará obligado a expedir carta 
de porte, póliza o conocimiento de embarque o remesa terrestre de carga, 
cuando el reglamento del Gobierno lo exija. La devolución al transportador 
de la carta de porte o de la póliza o conocimiento de embarque hará que se 
presuma el cumplimiento del contrato por el transportador. Las autoridades 
pueden exigirle al transportador que se encuentre transportando mercancía, 
un manifiesto de carga. 
 
La ley regula la procedencia y los requisitos del derecho de disposición del 
remitente de la cosa transportada supeditándolo al pago de los 
correspondientes derechos, y limitándolo con los derechos del 
transportador, del destinatario y de otros remitentes. 
 
Recibida la cosa transportada sin observaciones se presumirá cumplido el 
contrato de transporte. En los casos de pérdida parcial, saqueo o avería, 
notorios o apreciables a simple vista, es preciso que la protesta se formule 
en el acto de entrega y recibo de la cosa transportada.  
 
El transportador responderá por la pérdida total o parcial de la cosa, por 
avería o por retardo en la entrega de la cosa desde el momento de recibir la 
cosa o desde cuando ha debido hacerse cargo de la cosa. La responsabilidad 
conlleva la obligación de indemnizar. Esta responsabilidad cesa con la 
entrega al destinatario a su designado.  
 
El transportador está obligado a indemnizar por daño emergente en  caso 
de pérdida total, pagando el valor declarado por el remitente. En caso de 
pérdida parcial pagará la proporción sobre el total.  Por lucro cesante: por 
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pérdida total o parcial, el transportador pagara el veinticinco por ciento 
(25%) del valor de la indemnización por daño emergente. El transportador 
tendrá derecho a retener la mercancía hasta el momento en que se le 
pague el flete y los gastos.  
 
K. Contrato de m utuo  
 
El mutuo o préstamo de consumo es un contrato en que una de las partes 
entrega a la otra una cierta cantidad de cosas fungibles (por ejemplo 
dinero) con el cargo de restituir otras tantas del mismo género y calidad, y 
el mutuario, salvo pacto expreso en contrario, deberá pagarle al mutuante 
los intereses legales comerciales de las sumas de dinero, o del valor de las 
cosas recibidas en mutuo. El mutuo es un contrato que se perfecciona con 
la tradición de la cosa al mutuario. El mutuante está obligado a indemnizar 
al mutuario por los daños que éste sufra como consecuencia de la mala 
calidad o los vicios ocultos que tenga la cosa mutuada, siempre que el 
mutuario los ignore o los haya podido ignorar sin su culpa. Están prohibidos 
los pactos que conlleven la simulación de intereses legalmente admitidos. 
 
L. Contrato de leasing 
 
Es un contrato atípico, es decir, no se encuentra regulado expresamente por 
la normas del derecho comercial. El leasing suele tener beneficios 
tributarios. Este contrato proviene de una operación tripartita (proveedor, 
sociedad de leasing, tomador) originaria de los Estados Unidos de 
Norteamérica, concebida como un modelo de financiación para la 
adquisición de bienes de capital necesarios para la producción y la 
expansión económica sin comprometer en grado superlativo el patrimonio 
del empresario. Es un negocio jurídico mediante el cual una sociedad 
debidamente autorizada le concede a otra persona la tenencia de un bien 
corporal productivo, no fungible ni consumible, y ésta a su vez paga a esa 
sociedad un precio por instalamentos, con un doble propósito: (a) con el 
propósito de remunerar la tenencia y (b) con el propósito amortizar la 
inversión para adquirir el bien, de suerte que al cumplimiento de término 
pactado, el tomador tiene la opción de adquirir el bien a un costo menor 
(residual), que el valor comercial del bien. 
 
Es importante tener en cuenta que si bien el tomador del leasing puede 
ejercer la opción de compra del bien, también puede ocurrir que al final del 
término pactado por las partes, decida no hacerla efectiva, en cuyo caso 
deberá restituir la tenencia del bien. Existe además otra modalidad de 
leasing llamada leasing operativo que consiste en que el fabricante o 
distribuidor se sirve del leasing para comercializar un producto suyo que 
forma parte de su haber, en general, sin el propósito de que el tomador del 
leasing ejerza la opción de compra.  
 
M. Contrato de depósito 
 
En este contrato se confía una cosa corporal a una persona que se encarga 
de guardarla y de restituirla en especie a cambio de una remuneración en 
dinero. El contrato se perfecciona por la entrega que el depositante hace de 



 

Como hacer contratos  comerciales . Documento para descargar. Febrero 2010 
©  Bogotá Emprende. Prohibida la reproducción total o parcial bajo c ualquier forma. 
 

13

la cosa al depositario. Al depositario le está prohibido servirse de la cosa 
que se la ha dado en depósito; tampoco puede darla a otro en depósito sin 
autorización del depositante, salvo autorización o costumbre en contrario.  
 
Hay que destacar que las partes pueden reglamentar la manera en que se 
preste la obligación de custodia de acuerdo con circunstancias específicas 
de tiempo, modo y lugar, según las necesidades de las partes y las 
características de los bienes objeto del depósito. El depositario tiene 
derecho a retener la cosa depositada para asegurarse el pago de las sumas 
que el depositante le deba por razón del contrato. El depositario deberá 
restituir la cosa, con sus frutos y accesorios, cuando el depositante se la 
reclame o en el plazo estipulado. El lugar para cumplir la obligación de 
restitución es el mismo en que se custodia el bien, y los gastos de la 
restitución corren por cuenta del depositante. 
 
Hay depósito de cosas fungibles y sumas de dinero. Existen entidades 
especializadas como depositarios llamadas Almacenes Generales de 
Depósito reguladas por el Estatuto Orgánico del Sistema Financiero 
(Decreto 663 de 1993). El depósito en estas entidades puede versar sobre 
mercancías y productos individualmente especificados, o genéricamente 
designados, “siempre que sean de una calidad homogénea, aceptada y 
usada en el comercio” (art. 1180 C.Co). También “sobre mercancías y 
productos en proceso de transformación o de beneficio” o “en tránsito” (art. 
1180 C.Co). El depósito de mercancías en estas entidades se documenta en 
certificados de depósito, que son títulos valores, pero es necesario que las 
mercancías se hallen libres de todo gravamen o embargo judicial. En este 
caso las mercancías deberán tener un seguro contra incendios (y podrán 
tenerlo sobre otros riesgos). En caso de siniestro el tenedor del certificado 
de depósito tendrá derecho sobre el valor de los seguros. 
 
 
N. Contrato de Prenda 
 
Mediante el contrato de prenda se grava un bien mueble (las cosas que 
pueden transportarse de un lugar a otro), para la seguridad de un crédito. 
Puede darse o no la tenencia de la cosa gravada al acreedor. También 
puede pignorarse una cosa ajena con autorización de su dueño. Se trata de 
un contrato accesorio, es decir que depende de la existencia de otra 
relación jurídica que contempla el crédito que la prenda garantiza. Es 
garantía del crédito para el acreedor ya que si el deudor no paga el crédito, 
aquel tiene derecho a pedirle al juez que se subaste el bien pignorado en 
pública subasta, para hacer efectivo su derecho con las sumas obtenidas, y 
entregarle al deudor lo que sobre. 
 
Si la prenda fuere con tenencia, es consensual. Si es sin tenencia es 
solemne por cuanto la ley exige que se constituya por escrito contenido en 
documento privado reconocido que además deberá registrarse en la cámara 
de comercio competente, la cual verifica antes del registro, que el contrato 
tenga las especificaciones mínimas establecidas en el artículo 1209 del 
Código de Comercio. El contrato de prenda con tenencia admite prenda 
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múltiple sobre una misma cosa, determinando en ese caso el orden de 
prelación por la fecha de registro. 
 
El deudor tendrá la obligación de conservar los bienes con la 
responsabilidad del depositario, de no variar la ubicación de los bienes sin 
previo acuerdo escrito con el acreedor, del cual se tomará nota tanto en el 
registro original como en el correspondiente a la nueva dirección y de 
permitir la inspección de los bienes por parte del acreedor, con el objetivo 
de constatar el estado de los mismos; si el deudor incumple esta obligación 
se hace exigible inmediatamente el cumplimiento de la obligación 
garantizada. 
 
La prenda sin tenencia podrá garantizar obligaciones futuras, hasta por una 
cuantía y un plazo determinados. 
 
N. Contrato de mandato 
 
Para definir este tipo de contrato es necesario precisar el concepto de 
representación. Ésta consiste en que una persona faculta a otra para que 
celebre en su nombre uno o varios negocios, de manera que los mismos 
producen efectos en relación con quien confiere la facultad de realizarlos. 
Las facultades para celebrar el o los negocios se confieren ya sea 
verbalmente o mediante un escrito que se llama poder. En caso de que el 
negocio para el cual se confiere la representación deba constar por escritura 
pública, el poder deberá constar o bien en una escritura pública o en un 
documento privado reconocido. 
 
El tercero que contrate con el representante tendrá derecho a exigir que 
éste justifique sus poderes, y cuando el poder conste por escrito podrá pedir 
que se le entregue una copia auténtica del poder. La modificación o la 
revocación del poder deberá ser puesta en conocimiento de terceros por 
medios idóneos, pues de lo contrario, no pueden la modificación o la 
revocación oponerse esos terceros. 
 
Los representantes no pueden ser contrapartes del representado o contratar 
consigo mismos, ni tampoco ejecutar actos o celebrar contratos que 
beneficien al representante en perjuicio del representado, como tampoco 
extralimitarse en el ejercicio del poder, so pena de responder frente a los 
terceros y frente a su representado.  
 
El mandato pues, es un contrato mediante el cual una persona llamada 
mandatario se obliga a ejecutar uno o más actos de comercio por cuenta de 
otra llamada mandante,  ya sea que se confiera o no la representación de 
éste último. En caso de que se confiera la representación, al mandato 
celebrado se aplicarán las reglas relativas a ésta. De lo contrario, el 
mandatario es ante los terceros quien contrata de tal manera que será él 
quien responda frente a los terceros por los actos ejecutados. 
 
El mandato comprende no sólo los actos para los que se ha conferido sino 
además aquellos actos que sean necesarios para su cumplimiento. El 
mandato mercantil es siempre remunerado, pero aparte de la 
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remuneración, el mandatario deberá abonar al mandante cualquier 
provecho sea directo o indirecto que obtenga en el ejercicio del mandato. El 
mandatario deberá rendir informes de su gestión,  entregar al mandante 
todo lo que reciba por causa de los negocios encomendados, y rendir 
cuentas dentro de los tres (3) días siguientes a la terminación del mandato. 
 
El mandante podrá revocar el mandato a menos que se haya pactado 
irrevocabilidad a favor del mandatario, en cuyo caso sólo podrá revocarse 
por justa causa. El mandatario podrá poner fin al mandato mediante 
renuncia, a menos que el mandato haya sido pactado en interés del 
mandante o de un tercero en cuyo caso el mandatario sólo podrá 
renunciarlo por justa causa.  
 
P. Contrato de comisión 
 
El  contrato de comisión se define como “una especie de mandato por el 
cual se encomienda a una persona que se dedica profesionalmente a ello, la 
ejecución de uno o varios negocios, en nombre propio pero por cuenta 
ajena” (art. 1287 CCo). 
 
El comisionista es siempre alguien que se ocupa profesionalmente a 
ejecutar contratos de comisión. Si el comisionista no rehúsa la comisión en 
el término de tres (3) días contados desde cuando hayan recibido la 
propuesta, se presume que la ha aceptado. El incumplimiento de la 
comisión genera indemnización de perjuicios al comitente. El comisionista 
responde por las gestiones de cobranza oportuna de los créditos, so pena 
de indemnizar los perjuicios que cause su omisión o tardanza. A la comisión 
le son aplicables las reglas del mandato, en cuanto no pugnen con su 
naturaleza. En el caso de la intermediación en el mercado público de 
valores, la comisión sólo podrá ser desarrollada por sociedades 
comisionistas de bolsa y sociedades comisionistas independientes de 
valores. 
 
Q. Contrato de franquicia 
 
Es un contrato atípico, esencialmente consensual, oneroso y de tracto 
sucesivo, e intuitu personae. Se puede definir como “un contrato entre una 
parte denominada franquiciador y otra denominada el franquiciado, en 
donde el primero le permite al último hacer el mercadeo de un producto o 
servicio bajo su nombre o bajo su marca, contra el pago de un derecho de 
entrada o regalías o ambos. El franquiciado hace la inversión necesaria para 
el negocio, es independiente y no está subordinado al franquiciador. La 
independencia se traduce en que cada parte tiene sus propios empleados, 
tiene una inversión propia y asume, en general, sus propios riesgos” (“Las 
Franquicias Un Estudio Legal y Contractual,” Cesar Torrente Bayona, Héctor 
Rubén Galindo y Sandra Alturo García, Cámara de Comercio de Bogotá, Ed. 
1995). 
 
Es decir, el franquiciador le brinda al franquiciado la posibilidad de usar su 
marca, su nombre, sus colores, su sistema de publicidad y su conocimiento 
plenamente demostrado para alcanzar el éxito. El negocio del franquiciador 



 

Como hacer contratos  comerciales . Documento para descargar. Febrero 2010 
©  Bogotá Emprende. Prohibida la reproducción total o parcial bajo c ualquier forma. 
 

16

goza de pleno reconocimiento por lo cual el franquiciado se beneficia de la 
clientela potencial ya establecida y estructurada. 
 
Este contrato implica una transferencia del know how, lo cual supone 
compromisos de confidencialidad y de no competencia por parte del 
franquiciado. También se obliga a comunicar al franquiciador las mejoras 
del Know-how transferido que se adquieran en desarrollo de la franquicia. 
 
El contrato supone autonomía jurídica, pues no existe relación laboral 
alguna entre franquiciador y franquiciado, pues a pesar del vínculo estrecho 
que los une, cada uno desarrolla por su cuenta y riesgo una empresa 
propia. Puede conllevar un suministro provisto por el franquiciador al 
franquiciado. En cuanto a la remuneración al franquiciante, el franquiciado 
debe pagar un derecho de entrada y unas regalías, o pagos periódicos y 
continuos. 
 
R. Consorcios y uniones temporales 
 
Son figuras de la contratación administrativa (Ley 80 de 1993), para la 
presentación de propuestas dentro de los procesos administrativos de 
selección de contratistas, quienes en uno y otro caso responden 
solidariamente por las obligaciones derivadas de la propuesta y del 
contrato, distinguiéndose fundamentalmente por el hecho de que en la 
unión temporal los participantes de esta figura deben indicar su 
participación en la aquella, para efectos de las sanciones que a cada 
participante correspondan. 
 
En uno y otro caso deben designar un representante legal. Las figuras se 
usan en la práctica para obtener una determinada capacidad de 
contratación que se mide en salarios mínimos según variables que miden el 
desempeño de las empresas (K de contratación), o para cumplir las diversas 
actividades objeto del proceso de selección. Tributariamente requieren la 
obtención de un NIT. 
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VI. Otros t ipos de contratos mercantiles 
 
(1) contrato de hospedaje  
 
Es un “contrato de arrendamiento de carácter comercial y de adhesión, que 
una empresa dedicada a esta actividad celebra con el propósito principal de 
prestar alojamiento a otra persona denominada huésped, mediante el pago 
del precio respectivo día a día, por un plazo inferior a 30 días.” (art. 1192 
CCo). 
 
(2) La anticresis mercantil  
 
En este contrato el acreedor recibe un bien con el fin de que se pague con 
sus frutos, sin que dicha entrega confiera al acreedor, por sí sola, ningún 
derecho real sobre la cosa entregada. Al contrato se le aplican las normas 
del derecho real de usufructo en cuanto no sean incompatibles. El acreedor 
está obligado a hacer producir la cosa y a pagar los impuestos que graven 
la cosa. En caso de que la cosa dada en anticresis sea un establecimiento de 
comercio serán solidariamente responsables el deudor y el acreedor 
anticréticos de los negocios relacionados con ese establecimiento.  
 
(3) Fiducia Mercantil  
 
Es “un negocio jurídico en virtud del cual una persona llamada fiduciante o 
fideicomitente transfiere uno o más bienes especificados a otra llamada 
fiduciario, quien se obliga a administrarlos o enajenarlos, para cumplir una 
finalidad determinada por el constituyente, en provecho de éste o un 
tercero llamado beneficiario o fideicomisario” (art. 1226 CCo). Se debe 
precisar que sólo los establecimientos de crédito y las sociedades 
fiduciarias, especialmente autorizados por la Superintendencia Financiera 
pueden realizar este negocio en el carácter de fiduciarios.  
 
(4) Cajillas de seguridad  
 
Este contrato está concebido para que Los establecimientos de crédito 
bancarios lo suscriban con sus clientes para la guarda de bienes, 
predicándose de estos establecimientos la responsabilidad  de mantener la 
integridad de la cajilla de seguridad y de mantener el libre acceso a los 
usuarios a las cajillas en los días y horarios señalados en el contrato.  
 
 
(5) Contrato de seguro  
 
Mediante este contrato una persona llamada asegurador se obliga, 
mediante el cobro de  una prima a cargo del tomador, a resarcir un daño o 
cumplir la prestación convenida si ocurre un evento previsto llamado 
siniestro. El asegurador es una persona autorizada y vigilada que asume 
una obligación condicionada en su nacimiento a la ocurrencia de un hecho 
futuro e incierto, dentro del plazo estipulado. El tomador está obligado, 
además del pago oportuno de la prima, a declarar al asegurador el estado 
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del riesgo (a mantenerlo y a notificar oportunamente los cambios) sin 
inexactitud ni reticencia para que pueda válidamente exigir el pago total del 
seguro, una vez acaecido el siniestro. En caso de disminución del riesgo, el 
asegurador deberá disminuir la prima. Ocurrido el siniestro, el tomador 
debe avisar esta circunstancia al asegurador para hacer efectivo su derecho, 
y lo debe hacer dentro de los tres (3) días siguientes a la fecha en que haya 
conocido el tomador su ocurrencia o a la en que haya debido conocerla. 
Adicionalmente, le corresponde demostrar la ocurrencia del siniestro.  
 
Por su parte, el asegurador está obligado al pago de la suma asegurada y al 
pago de los gastos en que haya incurrido el tomador para evitar la 
extensión del siniestro. Este pago deberá realizarlo dentro del mes siguiente 
a aquel en que el asegurado demuestre su derecho. Después de esta fecha, 
el asegurador deberá pagarle al asegurado un interés moratorio equivalente 
al ciento cincuenta por ciento (150%) del interés bancario corriente 
certificado por la Superintendencia Financiera. 
 
(6) Contrato de Corretaje 
 
Este negocio jurídico se realiza con una persona que, por su especial 
conocimiento de los mercados, se ocupa como agente intermediario entre 
dos personas para que celebren un negocio comercial sin que se tenga con 
ésta una relación de colaboración, dependencia, mandato o representación, 
a cambio de una remuneración.  
 
(7) Cuenta corriente bancaria  
 
Consiste en que una persona denominada cuentacorrentista adquiere la 
facultad de consignar dinero y cheques en un establecimiento bancario, y de 
disponer en forma total o parcial de sus saldos mediante el giro de cheques, 
en la forma convenida. El establecimiento bancario entrega al 
cuentacorrentista talonarios de cheques para que éste pueda realizar los 
giros, y el comprobante de haberla recibido firmado por el cuentacorrentista 
constituye plena prueba de tal hecho. 
 
 
VII. Algunos eventos contractuales 
 
A . Modificación de contratos y prórrogas 
 
Cuando por diversas razones las partes deciden cambiar algunas de las 
estipulaciones que rigen su compromiso contractual, ellas mismas pueden, 
de común acuerdo, reformar el contrato suprimiendo, aclarando, 
adicionando o reformando algunas estipulaciones de manera que se 
satisfagan mejor sus necesidades y expectativas, mediante un documento. 
Este escrito se suele llamar otrosí, en el cual se recomienda: 
 
(1) identificar el contrato por su número, el tipo de contrato, las partes, la 
fecha, etc.  
(2) identificar a las partes por su nombre completo, nacionalidad, domicilio 
y documento de identidad, etc.  
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(3) anunciar la modificación que se va a hacer indicando en qué consiste.  
(4) se pueden agregar algunas consideraciones que dan lugar a la 
modificación.  
(5) proceder a la introducción de los cambios indicando la forma en que 
habrá de quedar la cláusula o cláusulas que se modifican.  
(6) la expresión en el sentido de que “las demás cláusulas permanecen 
iguales y sin modificación alguna” u otra equivalente. 
(7) La fecha de firma del otrosí y demás constancias.  
(8) La firma de las partes y demás formalidades, como por ejemplo el 
reconocimiento notarial de las partes. 
 
B. Cesión del contrato  
 
En los contratos mercantiles de ejecución sucesiva (o en los de ejecución 
instantánea que aún no se hayan cumplido), las partes pueden hacerse 
sustituir por terceros sea en la totalidad o en una parte de las relaciones del 
contrato, salvo que la ley o el contrato lo prohíban.  Se hace por escrito o 
verbalmente, según que el contrato conste o no por escrito. Si el contrato 
cedido es de los que requiere registro, para ser oponible a terceros 
requerirá este trámite. Quien cede el contrato (cedente) a un tercero 
(cesionario), está en la obligación de notificar al otro contratante 
(contratante cedido), mediante una nota de cesión. Puede ocurrir que el 
cedente, se obligue frente al cesionario a responder del cumplimiento del 
contratante cedido, en cuyo caso, si este último incumple, el cesionario 
deberá darle aviso al cedente dentro de los diez (10) días siguientes a la 
mora o al incumplimiento, o de lo contrario se exonera al cedente de su 
obligación de garantía con el cesionario.  
 
Luego de notificado de la cesión, el contratante cedido deberá cumplir el 
contrato frente al cesionario y no frente al cedente so pena de incurrir en el 
delito de estafa.  
 
Conocida la cesión por el contratante cedido, éste puede hacer la reserva de 
no liberar al cedente, en cuyo caso podrá exigirle a este el cumplimiento de 
las obligaciones si es que el cesionario no las cumple, pero deberá dar 
conocimiento al cedente del incumplimiento dentro de los diez (10) días 
siguientes a la mora del deudor, salvo que la ley autorice la cesión sin 
previa aceptación o notificación. El contratante cedido podrá oponer al 
cesionario todas las excepciones derivadas del contrato y las que se funden 
en otras relaciones suyas con el cedente sobre las cuales haya hecho 
expresa reserva al momento de notificársele la cesión.  
 
C. Terminación del contrato 
 
Los contratos pueden terminar por el agotamiento de su objeto, por 
decisión de autoridad competente, por vencimiento del término previsto 
para su duración, por muerte de una de las partes (en los contratos intuitu 
personae), por incumplimiento o por mutuo acuerdo de las partes, entre 
otros eventos. Cuando termine por mutuo acuerdo se recomienda consignar 
esta circunstancia en un acta de terminación, dejando constancia de los 
finiquitos correspondientes.  
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Lo propio se recomienda en el caso de liquidación de los contratos de 
tracto sucesivo, en donde el acta correspondiente deje constancia de los 
pagos prestaciones cumplidas y los saldos pendientes y prestaciones 
recíprocas.  
 
D. Otros aspectos relevantes  
 
Estos incluyen la prueba de las obligaciones, la exigibilidad y la mora de las 
obligaciones, el cobro de Perjuicios, y demás cláusulas de uso común en la 
elaboración de los contratos.  
 
1. Prueba de las obligaciones  
 
Se recomienda mantener siempre disponibles los documentos y demás 
elementos que constituyan prueba de las obligaciones a cargo de las partes, 
incluyendo también los casos en que se documenten mediante mensajes 
electrónicos (Ley 529 de 1999) los cuales resultan jurídicamente idóneos 
bajo ciertas circunstancias. 
 
2.  Exigibilidad y mora 
 
El hecho de que se produzca un retardo en el cumplimiento de la obligación 
a cargo del deudor, no significa que éste se encuentre en mora. En principio 
es necesario que el acreedor requiera o reconvenga formalmente (y por 
carta certificada) al deudor indicándole que el retardo en el cumplimiento 
está acarreándole determinados perjuicios, para constituir al deudor en 
mora. Sin embargo en muchos casos la ley exige que la reconvención para 
constituir en mora al deudor se haga judicialmente, mediante la acción 
correspondiente. 
 
En las obligaciones dinerarias mercantiles, a partir de la mora  podrá el 
acreedor cobrar intereses.  
 
3. El cobro de perjuicios 
 
La mora del deudor también se exige para que se puedan cobrar perjuicios 
directamente derivados del incumplimiento mediante la correspondiente 
acción judicial, incluyendo los perjuicios materiales, o sea las consecuencias 
patrimoniales del incumplimiento en cuanto a el daño emergente, es decir 
“el daño patrimonial o detrimento que experimenta el acreedor por la 
inejecución total o parcial, o por la ejecución tardía o defectuosa de la 
prestación debida” (Régimen General de las Obligaciones. Guillermo Ospina 
Fernández. p. 129), y en cuanto al lucro cesante que es la pérdida de una 
ganancia legítima, que deja de reportarse por el incumplimiento del deudor. 
También pueden causarse daños morales, que se refieren a los daños que 
experimenta el acreedor en su propia persona, en sus afectos o en su esfera 
moral.  
 
VIII. Elaboración de los contratos  
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Al redactar los diferentes contratos mercantiles, además de los aspectos 
propios del contrato respectivo deben tenerse en cuenta, en cuanto sean 
procedentes, entre otros, los siguientes aspectos:  
 
(1) la identificación de las partes 
(2) el objeto del contrato 
(3) el precio 
(4) la forma de pago 
(5) el plazo o duración del contrato 
(6) la manera de resolver las controversias 
(7) el domicilio donde habrán de cumplirse las obligaciones 
(8) las garantías y pólizas 
(9)  las arras (si las hay)  
(10) el pacto de preferencia para la conclusión de un contrato posterior 
(11) la cláusula penal en caso de incumplimiento 
(12) los intereses 
(13) la cláusula de confidencialidad para proteger información 
(14) los documentos anexos que hagan parte integral del contrato 
(15) las formalidades que se requieran para el perfeccionamiento del 
contrato. 
 
Finalmente se recomienda, antes de elaborar el contrato, cerciorarse de si 
el tipo de contrato que habrá de celebrarse corresponde a un contrato 
típico, y así tomar en cuenta las prescripciones legales que lo describen. 
 
Conclusiones 
 
La correcta celebración de contratos mercantiles involucra tres aspectos 
principales a saber: 1. La adquisición de conocimientos empresariales 
relativos a las particularidades prácticas del tipo de negocio que 
habitualmente realiza cada empresario, 2. La adquisición de conceptos 
legales específicos en derecho mercantil, 3. El desarrollo de una serie de 
habilidades y destrezas basadas en la observación, la reflexión, y el manejo 
preciso de la lengua, para describir con palabras precisas las prestaciones 
que se pretende ver cumplidas en la ejecución del contrato, dotándolo de la 
máxima claridad y seguridad posibles. 
 
Ejercicios: 
 

1. Expresar de acuerdo con lo consignado en relación con los requisitos 
de validez de los contratos, tres (3) ejemplos de contratos a los 
cuales les falte el requisito del Objeto Lícito. 

2. Tomando como base una minuta de contrato de compraventa proceda 
a identificar el objeto del contrato teniendo en cuenta que debe 
tratarse de una obligación de cuerpo cierto. 

3. Identificar dos mecanismos contractuales (3) que coadyuven a la 
seguridad del cumplimiento del objeto del contrato. 

4. De acuerdo con los artículos 1207 y siguientes del Código de 
Comercio y demás normas pertinentes, indique qué efectos produce 
en relación con los acreedores del deudor prendario la falta de 
registro del contrato de prenda en el registro mercantil. 
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5. De conformidad con su actividad empresarial describa el objeto un 
tipo de contrato que realice frecuentemente. 

 
Glosario 
 
A creedor: Un acreedor es aquella persona legítimamente facultada para 
exigir el pago o cumplimiento de una obligación contraída por dos partes 
con anterioridad. 
Demente: se dice de quien ha perdido las funciones cognitivas, debido a 
daños o desórdenes cerebrales. El artículo 545 del Código C ivil establece 
que “el adulto que se halle en estado habitual de demencia, será privado de 
la administración de sus bienes, aunque tenga intervalos lúcidos”. 
Embargo: decreto judicial que sustrae los bienes del comercio. 
Fungible: se dice del bien que puede ser reemplazado por otro. 
Impúber: El artículo 34 del Código Civil establece: “Llámase … impúber, el  
que no ha cum plido catorce años”, independientemente de si es hombre o 
mujer.  
Instalamento: pago parcial o periódico. 
Interdicción: Privación de derechos civiles 
Intuitu personae: es una locución latina que significa: en atención a la 
persona. Hace referencia a aquellos actos o contratos que se celebran en 
especial consideración de la persona con quien se obliga. 
Obligación: es el vínculo jurídico que nos coloca en la necesidad de dar 
hacer o no hacer alguna cosa. 
Otrosí: Además de esto. 
Prestación: conducta que se espera del deudor según una obligación 
preexistente. 
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