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Desde la.Camara de Comercio de Bg@ota |
nos reinventamos para apoyar alles empresarios el esta coyunturgy
Estamos enfocados en acomparfiarlos para gué impulsen su '?

| ilevas tecnologias:
Con ello, lograremeos que el desarrollo econMse detenga.
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#SOYEMPRESARIO

¢ ESTAS LISTO PARA TRAER
DOLARES A TU EMPRESA?
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V ¢ Quien soy ?

V ¢Qué quiero hacer? CONOCELILOD

V ¢ Qué expectativas tengo del taller?

CDCamera
CO St






| Objetivos
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Temas del dia

¢ Por qué internacionalizar su empresa?
1. Antes de exportarverificacion de cumplimiento de normas y requisitos

V Clasificacion arancelaria
V Normas de origen
V Vistos buenos y permisos de exportacion

2. El proceso de exportacion
V Documentacion
V Entidades relacionadas con el proceso
V Recibo, reintegro y canalizacion de divisas
V Medios de pago con y sin respaldo bancario

3. Seleccidon de mercados

V Analisis y viabilidad de los mercadod.C, tendencias y oportunidades

V Condiciones de acceso co Camara
, : de Comercio
V Seleccion de los dos mercados potenciales para exportar co de Bogot3



Portafolio Internacionalizacion 2020

Fase | Fase Il Fase lll

Analisis y Viabilidac Inteligencia Competitiva Contacto Comercial
de Mercado

Al 2 | Q KA )/EJ LJI A Procesos de
LY USNYI OA2 A Taller Habilidades importacion y
Comerciales DAPOEEE

Investigacion de
Mercados

A Agenda Comercial Marketing

Internacional Internacional
Exportacion de

- Servicios
A Actividades de Régimen aduanero,

networking cambiario y tributario
Redes sociales y

. posicionamiento en
A Ruedas de negocio nternet

Logistica y DFI
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\/ Para acceder a un mercado mas
grande (mayor volumen) y asi poder
competir en un sector donde otras
firmas obtienen economiasde escala
a nivelmundial

V Ganar competitividad al luchar con
competidoresmaseficientes

VPor la dura competencia en el

mercado interno 0 como reaccion

ante el ataque de un competidor
- Internacional que amenaza su
| posicion

' “_,;_::.. — ’ép\ | | C D Camara

de Comercio
CO de Bogota




SOYEMPRESARIO

¢ Rorqgufe nnternacionalizan larepmpresa?

RAZONES internas

eCrecer y utilizar capacidad productiva -

productividad
*Ganar competitidad (adquisicion de tecnologia
y know how )

eMejorar aprendizaje adquirir conocimientos y
experiencia.

*Mejorar rentabilidad
e Asegurar la supervivencia en el LP

e Aprovechar dar mayor visibilidad a tu
empresa.

eDiversificacion de riesgo.
e|ncrementar las ventas.

RAZONES externas

eHacinamiento

e Aprovechar oportunidades

e Aprovechar mercados emergentes.

Menos competidores y que se

encuentren en fase de crecimiento
eAprovechar internet
e Aprovechar ciclos de vida producto
eAprovechar los 16 tratados de libre
comercio vigentes de Colombia

Camara
co de Comercio
COde Bogota



PRODUCTIVOS CLb! b/ L9wh{

V Optimizacion de la capacidad V Diversificacion de riesgos
productiva. V Acceso a financiacion

V Economias a escala. internacional

V Ventaja competitiva en los V Compensacion de
factores de produccion. resultados

COMERCIALES RECURSOS HUMANOS
V Acceso a un mercado mas
amplio. V Aprendizaje de nuevas
V Mejor imagen para la empresa experiencias

(Refleja estabilidad)

CDCamara
CO St



¢Es igual Internacionalizacion y
Exportacion?



SOYEMPRESARIO

¢, Qué es Internacionalizacion?

Lainternacionalizaciorde la empresase puede definir como el conjunto
de actividades gque la empresadesarrolla fuera de los mercadosque
constituyensuentorno geograficonatural.

Unificacién de | 2Y2f23FO0OAs Y RS| Cantidady calidad de
mercados e YySOSaARIR$SEA R bienes/servicios

INTERNACIONALIZACION

Estandarizacion de Nuevos canales de Distribucion y
productos comunicacion venta

Camara
co de Comercio
CDOde Bogota
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¢, Qué es exportar?

-y ON
O2

S

0

;
y

co Camara
CO s



Diferencia ePtre Internacionalizacion
y Exportacion.

EXPORTACION

Salida legal de mercanciamcionales o
nacionalizadas para su uso 0 consumo en

el exterior y/o la prestacion de servicios
efectuadas bajo las condiciones que
establece la Direccion de Impuestos y

Aduanas Nacionales (DIAN).

INTERNACIONALIZACION

Capacidad paraincularse con
empresas de otras nacionalidades
adaptando los recursos de Empresa
(humanos materiales y financieros) a
sistemas economicos y culturales
totalmente distintos a los propios,
estableciendo una relacion comercial
(personasiraducida en
exportacionescon miras a generar
alianzas estratégicas permanentes
el tiempo.

Camara
co de Comercio
COde Bogota






TRADE MAP (usos)
Exportaciones e importaciones.

OPORTUNIDADES vcrecimiento del comercio.
VPosici larias (6 digitos).

EN EL MERCADO chi;%lg{;gzrgrsénceanas( [gitos)

INTERNACIONAL VClientes.

V Tarifas arancelarias.

https://www.trademap.orqg Camara
co de Comercio
COde Bogota



https://www.trademap.org/
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PROCESO\PARAREXPORTA

Camara
co de Comercio

C O de Bogots



PASOS PARA INICIAR

INTERNACIONALIZACION

Diagnosticar la
situacion Interna

Seleccionar Nuevo
Mercado

Definir la forma de
entrada al
mercado

Disefiar Estrategia
de Ventas y
Promocion

Fijar el precio del
Producto

Definir el aspecto Realizar
diferencial Seguimiento

Identificar el
publico objetivo



SOYEMPRESARIO
Proceso para Exportar

D I A “, I\l El emprendimiento
es de todos
e | = | | = | - = [mlalals @ o]

ansaccional  Mormatividad Impuestos  Aduamas  Viajeros  Fiscalizacién y Control  Prensa

DIAM  Atencidn al ciudadang

ramites  Senwcios TrEmites fmpusstos RUT

Evalué su potencial e

I,_t d RUT ACTUALIZACION DEL REGISTRO UNICO TRIBUTARIO - RUT
exXporaaor P ——

Compensaciones

Mediante este tramite podrd conocer el procedimiente para efectuar y formalizar las modificaciones o

S — adiciones a la informacién contenida en el Registro Unico Tributario - RUT.
= Trémite y requisitos Paso 1: Alistar la documentacién y cumplir los sigui requisitos: (Pr ial)
& MNormatividad = . - - P . i PR
- ! Consulte al inferior de esta pagina las caracterisiticas de documentacién a partir del tipo de solicitud.
- Glosario
T Paso 2. Actualizar el RUT en linea por el portal de la DIAMN:

- Sirequiere actualizar el RUT, lo puede hacer a través de los servicios en linea de la DIAMN, con o sin

Autorizaciones

firma electronica o instrumento de firma electronica, en los siguientes casos:

Facilidades de pago - Camhia de los datas de uhicacidn (nais. denartamento. municinio. direccidén. correo electrénico.

Fortalezca sus
conocimientos de
Comercio exterior

N ERERERE rlu lr||l|l " 1:|1!|-|I|l|1|- " 1-|l|

Registrese como
exportador

Cadigo: 11 Yemlm rfdmen comin Condigge 10 alligids aduanarn:

Eid Cdage 27 Wpdo |_

]
Proceso para B

I indirects F—— Camara .
exportar e T %ggww




Proceso para Exportar

Mi producto ajustado

— Camara
 DESPUES Cc de Comercio
COde Bogota



Proceso para Exportar

Evalué su potencial _ _
exportador Mi producto ajustado

Fortalezca sus
conocimientos de
Comercio exterior

Registrese como
exportador

pivest

Evalué cual de sus
productos tiene
mayor potencial

NUEVA IMAGEN

COCémara
COdeBogoté'o



§a RS LINE ﬁedzéﬁ_/z/‘ L.

Componentes — materiales (NORMAS-GUSTOS)
Disefio — Colores — Tallas — Contenidos (GUSTOS)
Calidad — requisitos (NORMAS Y CERTIFICACIONES)

Envase (NORMAS-GUSTOS)

, Atributos Empaque (NORMAS- LOGISTICA)
Dimension de N TERNOS balai
un PRODUCTO Embalaje (LOGISTICA — PICTOGRAMAS)

Etiquetas (NORMAS LEGALES DE INFORMACION.

Made in - ORIGEN (GUSTOS)

Servicio al cliente (IMPULSO - LOGISTICA )

Garantias (NORMAS LEGALES-USOS COMUNES-
LOGISTICA) CO5Pmn

C D de Bogota

Atributos
INTANGIBLES



Mayor capacidad

Evalué su potencial
exportador

Mayor
crecimiento
reciente

Mayor
rentabilidad

Fortalezca sus
conocimientos de

Comercio exterior

Registrese como
exportador

Evalue cual de sus Mayor venta Mas innovador
productos tiene

mayor potencial

C D e Comercio

Proceso para exportar CO & sogors
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Evalué su potencial
exportador

rancel

Fortalezca sus
conocimientos de
Comercio exterior

Registrese como
exportador

Evalué cual de sus
productos tiene

Identifique la

| R e posicion arancelaria
mayor potencial de los productos

Proceso para exportar

i
i



SOYEMPRESARIO

Sistema Armonizado

» Origen: El Sistema Armonizado de Codificacion y Descripcion de las Mercancias es el
“Lenguaje del Comercio Internacional”|constituido en 1954 por el Consejo de
Cooperacion Aduanero (CCA) en Bruselas.

» éQué es? Es una nomenclatura de uso multiple, que [asigna un codigo para clasificar
las mercancias en el Comercio Internacional.

» La Finalidad del Sistema Armonizado es identificar las mercancias de exportacion y/o
importacion de un pais|para establecer| el gravamen o impuestos de importacion,
derechos aduaneros, regulaciones no arancelarias de la mercancia, entre otros.

» éQuién lo regula? La Organizacion Mundial de Aduanas (OMA) es el dérgano
internacional encargado de actualizar, estandarizar y modificar a nivel internacional
el Sistema Armonizado para las mercancias. Cuenta con 180 paises miembros y/o
administraciones de aduanas adscritas. (OMA, 2017)



Estructura del Sistema
Armonizado




SOYEMPRESARIO

Sistema Armonizado

Digito 7 y 8 pertenece
A la comunidad andina
Colombia, Peru, Bolivia y

Ecuador

e ——

Ubicacion
‘- > de la partida
No.Capitulo en el
: Capitulo :
e PARTIDA o https://muisca. dlan EOV. cojWebArancejDef
: ConsuliaEstructu raArancelana faces :
e SUBPARTIDA o

1 . SISTEMA ARMONIZADQ o




SOYEMPRESARIO

Sistema Armonizado

L
]
S T
B
"

SE PAGARA EL VALOR PERMITIRA BUENA CONTRIBUIRA A LA

JUsTO POR DERECHOS GESTION DE EXACTITUD DE LAS

ARANCELARIOS E WA, BEMNEFICIHS ESTADISTICAS DE CE
TRIBUTARMNIS

COTORGADDS POR LA
EXPORTACION DE

Una correcta CIERTOS PRODUCTOS.

Clasificacion:

COMPROBARA 51 COMPROBARA LAS
MNECESITA LICENCIAS O FREFEREMNCIAS
FERMISOS PARA |-X. ARAMCELARIAS

GRACIAS A ACUERD( S
COMERCIALES.




SOYEMPRESARIO

* Cap. 28 al 38: Productos de las
s

Seccion VII A{\ + Cap. 39 al 40: Plastico y Caucho.

Seccion .

vill

Seccion Xl <

T

~

* Cap. 44 al 46: Madera, carbon

vegetal, corcho,

annss0.38000

M

3305300000

I N 2 Y )

Wi e dimiinbed (enchpls o6 prodeclos da lis
partidas meas 30002, 30,05 & 10,06

pangtitul s por producics mie: lndos ol
5, proparados para uscs Wrapduticos o
prafilsciices, sin dosficar nl acordickonar
para 13 venta &l por menor.

== L disids

Praparacioied de balleea, maguillaje i para @
tuldode de la phid, axeegio lod
ridicirmemod, ingliidis G prapariciors
wlisalares y lis brentoaderas;
pregaraciongs para manicuras o pedicunos.

- Liih pana il ol

CDCamera
CDiogs



SOYEMPRESARIO

¢, Donde buscar?

I IAN o Ssmerendmints Syinpacnda

POR UNA COLOMBIA MAS HOMESTA

DIAN - MUISCA - ARANCEL

Consullas Arancel ;Donde estoy?: Inicio | Consultas Arancel | Consulta por estructura arancelaria
General Consulta por estructura arancelaria
Por medidas

servicios en linea muisca
Por cadigo de nomenclatura

Estructura nomenclatura

Indice alfabético arancelario

Cadigo Designacion de mercancias
Reglas generales de la SECCION | Animales vivos y productos del reino animal
nomenclatura . .
SECCION Il Productos del reino vegetal
»  Portexto A
SECCION Il Grasas y aceites animales o vegetales; productos de su

desdoblamiento; grasas alimenticias elaboradas; ceras de
origen animal o vegetal
SECCION IV Productos de las industrias alimentarias; bebidas, liquidos

alcohdlicos y vinagre; tabaco y sucedéaneos del tabaco
elaborados

https://muisca.dian.gov.co/\WebArancel/Def

MNotas

[

ConsultaEstructuraArancelaria.faces#
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Capitulos
ElERISGIES

Y
confecciones

SECCION XI

CAPITULO 50
CAPITULO 51
CAPITULO 52
CAPITULO 53

CAPITULO 55
CAPITULO 56

CAPITULO 57
CAPITULO 58
CAPITULO 59

CAPITULO 60
CAPITULO 61
CAPITULO 62

CAPITULO 63

CEMArIASA vl
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Materias textiles y sus manufacturas
Seda

Lana y pelo fino u ordinario; hilados y tejidos de crin

Algodéon

Las demas fibras textiles vegetales; hilados de papel y
tejidos

Filamentos sintéticos o artificiales; tiras y formas similares
de materia textil sintética o artificial

Fibras sintéticas o artificiales discontinuas

Guata, fieltro y tela sin tejer; hilados especiales; cordeles,
cuerdas y cordajes; articulos de cordeleria

Alfombras y demas revestimientos para el suelo, de materia
textil

Tejidos especiales; superficies textiles con mechén
insertado, encajes; tapiceria; pasamaneria; bordados

Telas impregnadas, recubiertas, revestidas o estratificadas;
articulos técnicos de materia textil

Tejidos de punto
Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto
Prendas y complementos (accesorios), de vestir, excepto

los de punto

Los demas articulos textiles confeccionados; juegos;
prenderia y trapos
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Capitulos
Productos de las
industrias
quimicas o de las
industrias conexas

SECCION Iv

SECCION VI

CAPITULO 28

CAPITULO 29
CAPITULO 30
CAPITULO 31
CAPITULO 32

CAPITULO 33

CAPITULO 34

CAPITULO 35
CAPITULO 36

CAPITULO 37
CAPITULO 38

Productos de las industrias alimentarias; bebidas, liquidos
alcohdlicos y vinagre; tabaco y sucedaneos del tabaco
elaborados

Producios de las industrias quimicas o de las industrias
conexas

Productos quimicos inorganicos; compuestos inorganicos u
orgénicos de metal precioso, de elementos radiactivos, de
metales de las tierras raras o de isdtopos

Productos quimicos organicos
Productos farmacéuticos
Abonos

Extractos curtientes o tintoreos; taninos y sus derivados;
pigmentos y demas materias colorantes; pinturas y
barnices; mastiques; tintas

Aceites esenciales y resinoides; preparaciones de
perfumeria, de tocador o de cosmética

Jabon, agentes de superficie organicos, preparaciones para
lavar, preparaciones lubricantes, ceras artificiales, ceras
preparadas, productos de limpieza, velas y articulos
similares, pastas para modelar, «ceras para odontologia» y
preparaciones para odont ologia a base de yeso fraguable
Materias albuminoideas; productos a base de almidén o de
fécula modificados; colas; enzimas

Pélvora y explosivos; articulos de pirotecnia; fosforos
(cerillas); aleaciones piroféricas; materias inflamables
Productos fotograficos o cinematograficos

Productos diversos de las industrias quimicas
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# S0YEMPRESARIO

Evalué su potencial
exportador

Fortalezca sus
conocimientos de

Comercio exterior

Identifique mercados
con alto valor

estratégico para sus

Registrese como productos y empresa

exportador

0 on “Z
Rohﬂml j/

DIAL s
DEL COMERCIO  ~its/

Evalué cual de sus Identifique la

productos tiene posicion arancelaria
mayor potencial de los productos

Proceso para exportar ggdemm



SOYEMPRESARIO

Preferencias Arancelarias

El progreso - “incomercio.

es de todos Brindando nformecién comerci a gobemds y FYMES Estados Americanos | par nds gente

SISTEMA DE INFORMACION SOBRE COMERCIO EXTERIOR Organizacion de los | Mis derechos

MINISTERIO EL MINISTRO  PERFILES ECONOMICOS PAISES ~ COMERCIO EXTERIOR ~ PRENSA

Acuerdos Temas Politica Comercial: Novedades Paises Recursos Centro de Informacion MIPYME Home | Mapa del Sitio | Bisqueda | Novedades

9 Acuerdos comerciales por

9 Acuerdos comerciales en vigor pais

Barbuda

Acuerdos multilaterales

Acuerdo sobre la OMC 15 abril 1994

Comunidad Andina

Comunidad del Caribe (CARICOM|
Mercado Comun Centroamericano (MCCA)
MERCOSUR

Acuerdos de Libre Comercio
Paises participantes Firma Vigencia
del Pacifico 10 febrero 2014 1 mayo 2016

\l ina - Chile 2 noviembre 2015 2 mayo 2019
Bolivia - MERCOSUR 17 diciembre 1996 28 febrero 1997 ador
Bolivi éxico 17 mayo 2010 7 junio 2010
CAFTA-DR (Centroamérica - Estados Unidos - Republica Dominicana; 5 agosto 2004 5}
Canada - Asociacio opea de Libre Comercio (AELC) 26 enero 2008 1 julio 2009
Canada - Chile 5 diciembre 1996 5 julio 1997

de Comercio
C O de Bogota


http://www.tlc.gov.co/
http://www.sice.oas.org/agreements_s.asp

#SOYEMPRESARIO
TRATADOS Y AFINIDAD AFINIDAD DE

CULTURAL
ARANCELES IDIOMA

CERCANIA

RS GEOGRAFICA

MEJORES
COMPRADORES
DESDE COLOMBIA

EXPERIENCIA EN
INTERNACIONALIZACION

MEJORES
COMPRADORES
DEL MUNDO

PRE SELECCION DE PAISES



#SOYEMPRESARIO

¢Como miro mi empresa? El tamafno importa? ¢ La expansion local
Importa? ¢ Que es significativo en el mercado internacional?

Camara
co de Comercio

C D de Bogota



SOYEMPRESARIO

¢, Para usted gue es Internacionalizacion?




| Etapas de la Internacionalizacion

Implantacion comercial

Realizacion de
de la empresa en el

Desarrollo del mercado exportaciones
nacional ocasionales, cada vez
mas frecuentes.

exterior, mediante
inversion directa a traves
de subsidiarias o filiales.

Camara
c° de Comercio

C D de Bogota
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fif_i_-A pesar que se m- agueely

“no es un producto de e porfa

_no es apetecido en el 96,,:;
internacional, al realizar el pfocecEEs,
evidencia que cualquier proeiuc 40 | DU
ser exportado, siempre y cuando | . ‘

empresa este dlspuesta )Y Cuente

motivacion necesaria para hacerlo







¢Cuales son los
factores claves para
realizarlo?
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ACTIVIDADES
=\

PREARACON

V

Formatosde pre-seleccion
de mercadosy Condiciones
de acceso

Competidordider mundial.
Partidaarancelaria

Seleccion dgbroductoparael
mercadointernacional.
AJUSTES.

Conocimientade
TRATADOSICE.OAS

Oportunidadegarael
mercado INTERNACIONAL.

V PROCOLOMBIA
V COLOMBIRRODUCTIVA

V Seleccidon denercados




Condicionesle
acceso

A A.Condiciones Arancelarias:

SonS & LISONU Ol YidS iyhpuSstosy Bdre2hids de
aduanaaplicadosa lasimportacionesde mercancias
Comunmente se denominan arancelestros impuestos

aduanales.

A B. Condicioneblo Arancelarias:

Sontodo lo disQntoa los aranceles impuestosa los bienes
procedentesdel exterior,y Penencomo proposito:

A Aseguraita proteccionde los consumidorefcales.
A Preservata vida humana, animglvegetal.

A Protegerel medioambiente entre otros.

A Como ejemplo destas condiciones tenemos:

medidassanitariasy U (i 2 & | y oimastéknicads >

normas decalidad,normasambientales licenciase
Inspecciones previas, entretras.

Inicio & Blisqueda  Disponibilidad de Datos Documentos de referencia | Ofras Herramientas del ITC
Mr. julio zerda ~

y exportadoras.
, trimestrales y anuales

Trade Map proporciona - en forma de tablas, gréficos y mapas - indicadore§ Market Access Map
internacional, de mercados alternativos y de mercados competitives, asi co
Trade Map cubre 220 paises y territorios y 5300 productos del Sistema Arm

estan disponibles desde el nivel mas agregado hasta el nivel de linea aranc

Investment Map

Sustainability Map

Trade Competitiveness Map
Importaciones §STLIELET

. Apple Yahoo Wikipedia
® 00 * ~0*00¢cecd8O0-“~0mMmmMevd

EXPoRT
ACCESS

@ Hola, JULIO  Inicio  Notificaciones (0)  Recursos  ES /' =
Reglstrese Yy encuentre

" los requisitos para
LJYKKQJQJQJ S E LJ2

~.sus productos o
ESaticlos AViNI RSoARC

e Agple  Yahoo Wikipedia
® 00 % ~ T 00 e@eeco H 0O M M v B T Estadisica
e TURISMO v MARCA PAIS v

(1) Roundcube Webmail :: INBOX
email.fatcow.com

C cerca de

j areas de la aplica.
ttp://t <ol




: Evalie condiciones _
Evalie supotencial de acceso

exportador

(Certificaciones

Fortalezcaus > A = "
conocimientosie L RS Y bh§raxds
conalto valor

Comercicexterior e
estrateglcoparasus

Registreseomo A >
exportador LINE R &z ¥ RIAS

9 0§ D dR & dza derti0 |j dz8
productos[ene vosigiorarancelaria Proces@ara

mayorpotencial de losproductos exportar
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#SOYEMPRESARIO

5SUY A OA 5 VEORIGEN ! {

¢ QUE SONOSCRITERIOS DRIGEN?

ASonlascondicionesque debencumplir los productos
paraser consideradosoriginariosy sepuedendar de
diferentesformas

A A.Productos totalmente producidos integramenteproducidosen las partesgue incluyenusualmente>
A Productos extraidosi(ineralesy demasrecursosnaturales

A Animalesvivosnacidosy/o criados, animales obtenidode la cazao la pescayegetales culHvados cosechados,
desechoy desperdiciogieneradosn la produccionindustrialo recolectadosuDlizablexomo materiagprimas

A Productosproducidosexclusivamentea parHr de los anteriores,
A B.Productos producidogxclusivamentea parQrde materiales originariosle las partes. ‘
A C.Productos producidoson laparQcipaciérparcialo total de materialesno originarios. Coggfgggemio

e Bogota



#SOYEMPRESARIO

5SUY A OA 5 VEORIGEN ! {

¢, QUE SONOSCRITERI@HEORIGEN?

A C.Productos producidoson laparQcipaciérparcialo total de materialesno originarios,casoen el
cualse derivarunasconsideracionesomplementariaselaPvas:

A a)Operacione® transformacionegjue noO 2 y U Srigdhy
A b) Procesos transformacionesninimasexigidas.
A ¢) Limitacionesela<vasal uso de materiales no originarios, geedeterminan corfundamentoen: .
AwSl dZARISA (IGaY0 A28 RGO OA RE Y IHRES/NAZI (RINGR MR 5/ ILFDER [2 A
Of I a A arahce@iiadelyroducto.

A Un determinado limitgorcentual parda aceptaciordel valor de losmaterialesno originarios
respectodel valordel producto.

A Exigenciale que uno o unomateriales sean originarios. Btros términos Ja exclusiéren la
produccionde unproductode la uPlizacion de umaterialno originario.

C D Camara
C O Gsogots
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5SUY A OA 5 VEORIGEN ! {

:QUE ES EL CERTIFICADO DE ORIGEN?

-
El certificado de origen es un documento mediante el cual se acredita o se prueba que los
productos cumplen con la norma o criterio de origen de cierto tratado.

¢CUAL ES LA FINALIDAD DEL CERTIFICADO DE ORIGEN?

-
Este documento se obtiene con el fin de acogerse a las preferencias arancelarias
establecidas en los diferentes Acuerdos Comerciales suscritos por Colombia.

Si un Acuerdo Comercial requiere el certificado de origen, esto es para que el importador
pague menos arancel sobre un producto.

Camara
co de Comercio

COde Bogota




FORMATOBELOSCERTIFICADO&
ORIGEN

Certificado de Origen
Tratado de Libre Comercio

entre Canada y Colombia
(instruccsones al reverso)
l.!-m.&n'mavw_-_

1 NOMINe y Grocoon ol ExXpOracoer 2 Perooo gue cutre

Tedefono Fax DD MM AAAA DO nas AAAA
Dondes - - = "= § T Tl LIRS DAY

Cormeo sleciromnco

3 Nomitwe y Oreccain Ol Droauchor 4 NOMDte y GUeCAtn Gl MNDOrTsoo:

Tetedono Fax Tetviono Fax

Comeo slectrdmnoa Comes ateciriomioo

L Descawpoon de ais) Mercancas(s ) & Qasdcacon | 7. Cenc e Y 10 Pas
Asancaiana Prataranceal Prooucior Prosta ow o% Onpgan

Vo
11 Oosarvacones
O=clare e juraenento Que.

2La miormacon conterada en este doCUMenio oS versadera y exacta y me hago responsatie de comgerobar o agel deciarade Estoy conscoente
O GUO Sard TESPONSAlg Por CUSIgUNT geclaracon TEISA U OMIBON Matenal NechHa en © Con TACON & PreSente SoCIMEiD

Elde Compromaio @ CONGaIVal y Dresertar. &N Caso OF 56 raguendo. 106 SoOWMEeMos NECESANoSE QUe TEPalen & CoNtenido o presers
Certificacso, asl Como & notificar por esorio & 10des 188 Dersonas & Quienes enlregue ol presentds Coatiicado sotve cusiouier Camiss Que puders
aloctar ia caacitiud © vahdes deld rmesmo

RLas mercancias Son oNgmanas ool rmiono de Una © antas Panes y oompien con 1o NogReEsios Oe Ongen gue ies Son apicabies cordormme @ Tratacs oe Ltse
Comerc Canaga—Colomaaa

Este Comficaon coniane PSONES. NCUPRNAD 10006 106 SNaNos

12 Foma sustonzsds Empresa

Nomtre Cargo e : e
DO MM AAAA T dtono oo Cam!ra .

Feche - Gomeo ateitrinton de Comercio




| ¢QUIEN EMITE EL CERTIFICADRIGEN?
LosO S NX U @elofiyengpuedeseremiVdosde dosformas

AUTOCERTIFICADO

Son lagpruebas de origen gusonemiVdasdirectamentepor el productor

0 elexportadorcolombianco el importadoren elpais dedesVngsin

intervencion dda DIAN (como autoridadelegadao enVdad autorizada).

En los siguientes casos apitautoc-cO S N UOF R2 Y

A ConCanada,

A ConCorea

A ElSalvadorGuatemalay Hondurasque puederemiVrsepor el
productoro elexportador.

wEstadogJnidos de Américg UE

CERTIFICADO DE ORIGEN EMPOBMAAUTORIDABDUANERA:

Las pruebas de origmonemiVdas pota autoridaddelegadgoor el
Gobierno Naciongken Colombiaes laDIAN) conformese sefiala en el
Acuerdo Comerciaorrespondiente.




¢ CUAESLAVALIDEDEUNCERTIFICADO DE ORIGEN? g

[ 2ua$ NY R § ¥ B BP0z [IESRSONE & S ¢zyi lINHzS @ 10
RS G SNYSYI RDHzSNRR2S §oBt EnyF IMNIR N IF ciry
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2 Direosion o2 Impueaics y Adeanas Nocknake

/\ Portafolio de Tramites y Servicios DIAN

- Mediante este tramite podra conocer el procedimiento con el que se puede obtener la prueba
documental de origen "Certificado de Origen” mediante la cual se acredita el origen de los
productos colombianos con destino a la exportacion, con el fin de acogerse a las preferencias
arancelarias establecidas en los diferentes Acuerdos Comerciales suscritos por Colombia y a las
preferencias unilaterales otorgadas en el marco del Sistema General de Preferencias.

https://www.dian.gov.co/aduanas/aspectecmercancias/Documents/Pasos%20Certifi
cados%20de%200rigen.pdf

-Ef Preguntas Frecuentes y Glosario

/\ Certificados de Origen , DIAN

Dreccon de imguesss » Aduaras ‘eacT s

https://www.dian.gov.co/aduanas/aspectecmercancias/Documents/Prequntas%20Fre
cuentes%20y%20Glosario%202.pdf

CDCamara
CO St


https://www.dian.gov.co/aduanas/aspectecmercancias/Documents/Pasos%20Certificados%20de%20Origen.pdf
https://www.dian.gov.co/aduanas/aspectecmercancias/Documents/Preguntas%20Frecuentes%20y%20Glosario%202.pdf
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#SOYEMPRESARIO

ENTIDADBASTOBUENO

ttps://www.legiscomex.com/Documentos/vistos buenos

Losvistosbuenosse debentramitar y obtenercon anterioridada la
realizacionde la exportaciono importacion de conformidadconlas
normasvigentesgue requierael producto.

CDCamara
CO NG


http://www.legiscomex.com/Documentos/vistos_buenos

ENTIDAD REQUISITOS PRODUCTOS

MINERCOL. - Inscripcion, se anexa al DEX la

. , - Esmeral iedr reci )
patente de comerciante y guia. smeraldas y piedras preciosas

- Medicamentos

- Alimentos

- Cosmeéticos

-Elementos y equipos para la administracion de
[medicamentos

- Suturas y materiales de curacion

- Productos biolégicos

- Sustancias en vivo para el diagnostico en medicina humana
INVIMA. - Toallas sanitarias, pafales y similares

-Desodorantes ambientales, productos de aseo y plaguicidas
|[de uso domeéstico

- Bebidas alcohdlicas

- Glandulas y 6rganos de origen humano.

- Registro sanitario.

- Materias primas para uso o consumo humano

- Solicitud de VoB. - Aparatos médicos y odontolégicos.

- Inscripcién como importador o
INPA (Proximamente INCODER). exportador
- Solicitud de VoB.

- Peces moluscos y crustaceos vivos 0 muertos y

subproductos.
co Camara

de Comercio
CDde Bogota




ENTIDAD REQUISITOS PRODUCTOS

-Productos de origen animal: animales vivos y

- Inscripcién como importador productos de origen animal, leche deshidratada y
- Permiso zoosanitario. lactoremplazadores, material biolégico para el
-Inscripcién como importador o |[diagnoéstico de enfermedades de los animales
lproductor domésticos.
ICA. - Registro de venta o de uso -Insumos agropecuarios: bioinsumos y productos
(licencia de venta o concepto de [afines, abonos y fertilizantes; acondicionadores del
|insumos segun el caso) suelo y productos afines, plaguicidas; quimicos,
[reguladores de uso agricola

- Permiso fitosanitario. - Arroz.

MINISTERIO DE AGRICULTURA. |- Convenio de absorcién. - Listado de productos en el Dec. 2439/94 y sus

[modificaciones.

- Inscripcion como importador

MINISTERIO DE MINAS Y ENERGIA. | Certificacion de calidad.

- Combustibles derivados del petroleo.

- Vehiculos automoviles, carrocerias, remolques y
semi-remolques destinados a: Servicio publico
para transporte de pasajeros; Servicio publico y
privado de carga; Vehiculos especiales de la
partida 87.05.

- Inscripcion como importador

MINISTERIO DE TRANSPORTE. : - .
- Ficha técnica de homologacion.

co Camara

de Comercio
CDde Bogota



ENTIDAD

REQUISITOS

PRODUCTOS

MINISTERIO DE AMBIENTE,
VIVIENDA Y DESARROLLO
TERRITORIAL.

- Certificacion del CITES.

Especies de la fauna y flora silvestres en Vias

[de extincion.

- Certificacion del fabricante,
distribuidor o proveedor, que su
produccion u operacion no requiere
sustancias agotadoras de la capa de
lozono.

Refrigeradores, congeladores y combinacion de
[refrigeradores-congeladores de uso doméstico.

- Certificado de emisiones por prueba
[dinamica.

Vehiculos y material CKD para ensamble de
vehiculos modelo 1998.

SUPERINTENDENCIA DE
INDUSTRIA'Y COMERCIO

- Certificado de conformidad con la

norma técnica colombiana, para
productos controlados por esta entidad

- Ver Normas Técnicas Oficiales obligatorias.
[Circular Externa Incomex No. 034/99 - Circular
Externa SIC No. 003/99

SUPERINTENDENCIA DE
VIGILANCIA Y SEGURIDAD
PRIVADA

- Equipos de espionaje, contraespionaje,

- Resolucién de inscripcion como
[mportador

equipos de deteccion y alarma, circuito cerrado
de T.V., defensa personal

MINISTERIO DE LA
PROTECCION SOCIAL

- Registro sanitario

- Ver Circular 036 de 1 de marzo de 2000 de la

- Expedicion VoB.

Direccidon de Comercio Exterior

Camara
co de Comercio

CDde Bogota




ENTIDAD REQUISITOS PRODUCTOS
MINISTERIO DE COMERCIO, - Frutas y hortalizas, panela, azucar,
INDUSTRIA Y TURISMO [textiles y confecciones a EE.UU.
MINERALCO - Piedras preciosas y esmeraldas
MINISTERIO DE DEFENSA - Pélvora, dinamita y otros explosivos
MINISTERIO DE LA CULTURA - Arte, cultura y arqueologia
FEDECAFE -Exportacaf® de
BANCO DE LA REPUBLICA - Oro, el mineral de oro y sus aleaciones
- Eter etilico, acetona, cloroformo, acido
CONSEJO NACIONAL DE - Certificado de carencia de informes por  [clorhidrico, acido sulftrico, amoniaco,
ESTUPEFACIENTES trafico de estupefacientes permanganato de potasio, carbonato liviano

y disolvente o diluyente para barnices

- Ver Dec. 145/98 y 1129/99 y sus
INGEOMINAS - Expedicién del Vo.B y autorizacion [modificaciones
- Materiales radiactivos y carga peligrosa

co Camara

de Comercio
CDde Bogota



https://www.invima.gov.co/
medicamentosy-productos
biologicos

La salud insaly
es de todos " s

900000000

Imcic  ElInstituto»  Productos vigilados v Atencion al cludadano > Tramites y servicios  Normatividadv  Salade prensa~  Transparencia

Invima = Productos vigilados

Alimentos y bebidas

Cosméticos, aseo y
plaguicidas

Dispositivos medicos

sub menu

Bioldgicos y de sintesis
quimica

Homeopaticos,
fitoterapéuticos y
suplementos dietarios

Sangre y hemoderivados

Cannabis

En esta seccion encontrara informacion sobre:

e« Medicamentos de sintesis quimica y bieldgica

e Medicamentos homeopaticos, fitoterapéuticos y suplementos dietarios
e Bancos de sangre y hemoderivados

e Cannabis

La informacion esta organizada de acuerdo con las etapas del ciclo de vida de los productes, es decir, desde su
autorizacion para la comercializacion, pasando por la vigilancia pos comercializacidn, hasta la sancion, en caso
de mcumplimiento de las normas sanitarias.

Seleccione el producto de su interés:

e W

Siolegicos y de Medicamento Sangre y
sintesis quimica paticos, hemadenvados
fitoterapéuti
suplementos di



https://www.invima.gov.co/medicamentos-y-productos-biologicos
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3 El progreso
' es de todos

INICIO MINISTERIO ESTUDIOS ECONOMICOS PRENSA SERVICIO AL CIUDADANO NORMATIVIDAD CONTRATACION

Iico » Temas de interés REGLAMENTACIGNCOLOMBIA

Reglamentos técnicos

EIReglamentoTecnicosedefine comeel Tambiénpuedeincluir prescripcionesn materiade:
documentoen el que seestablecenas A Terminologia,

caracteristicagle unproductoo los procesoy A Simbolos, | |
métodosde produccioncon ellas relacionadas  ** Ern;gﬁ(l:?éemarcadoo etiquetadoaplicablesa un
con Inclusidrde las d|sp05|c'|onead.m|n|st_rat|vas A Procescn’métodode produccion.
aplicablesy cuyaobservanciaesobligatoria.

Consulte a continuacion los 90 reglamentos vigentes:


https://www.mincit.gov.co/temas-interes/reglamentos-tecnicos
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PROCESO DE MERCADEO Y COMERCIAL

PROCESO CAMBIARIO

INVESTIGACION DE MERCADOS
PROMOCION Y FASE
PROCESO LOGISTICO
EXPLORATORIA PAGO CON TARJETA DE G
NEGOCIACION COMPRADOR- | CREDITO v
VENDEDOR OTROS MEDIOS DE PAGO NEGOCIAC KON COMPRADOR-
GIRO DEL EXTERIOR cougg [OPERADOR

i e NEGOCIACION CON MESA DE ’ REGISTRO COMO EXPORTADOR
LUGAR DE ENTREGA DINERO
TIEMPO DE DESPACHO LEGALZACION DEL RENTEGRO |COSTOS

DECLARACION EXPORTACION -
FACTURA DOCLUMENTO DE TRANSPORTE

AUTORZACION DE EMBARQUE

-— ENTREGA DE DOCUMENTOS
D - - PAGO DE IMPUESTOS O
Bancolombia ENTREGA VISTOS BUENOS

PROCOLOMBIA b s proinads of b E E ‘

Y Bpess IAN
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1. RegistrccomoexportadorRUTDIAN
REGISTREER ENVUCE

2. Estudiode mercadoy localizaciérde la demandapotencial
CCBPROCOLOMBIA

3. Ubicaciorde la subpartidaarancelariaDIAN(autorizado)
4. TRAMITBEorigenante DIAN (usuario firma digital)
% (E:) IM I E\I-I-O DirectosUSA Canadar. Norte.
F) AR EX PO RT AR 5. Procedimientogsle vistosbuenosy/o permisosprevios (Antes
del DEXDIAN)AIlgunos:

(Cump“mlentwe normaSy A Entidades ICA (Sanidad animakgetal)

req UuISItos Iocales) A INVIMA (Medicamentos, AlimentddtoductosSCosméticos) certificado
ventalibre.

A Ministeriode Ambiente,Vivienda yDesarrolloTerritorial(Preservacion
Faunay FloraSilvestre)

Secretariale Ambiente (Maderg Semillas)

Ingeominas (Piedras Preciosas, EsmeraldidstalesPreciosos)
Ministeriode Cultura (Arte, Culturg Arqueologia)

Sujetosa cuotascomoel azucaty la panela &stadodJnidos
OjoHablarconel cliente.

To Io Io Io Do



A6. Procedimientosiduanerogaradespacho
antela DIANDefinalncoterms (mandat@agente
de aduana)

A 1.FacturaComercial
A 2.Listade Empaque (+ ajas)
A 3.RegistroSanitario® VistosBuenos (si leequiereel

producto)
H{)(E:) IM IE\I-I-O A 4. Documentode Transporte
P AR EX PO RTAR A 5. Otrosdocumentos exigidogarael productoa exportar

(Cumplimientade normasy A7. Mediosde pago(aseséreseonBancoldex)

requisitoslocales) A8. Procedimientosambiariogreintegrode
divisas)Asesores@le sSuBANCO

A9. Registragpoliciaantinarcoticogfirma Digital
enVVUCE)




DOCUMENTOS C
EXPORTACION

m : _W

V
V
V

V

< < < <

—acturaComercial
_istade empaque

Registro Sanitario o Vistos Buenos
(Dependiendalel productg

Certificado de Origen (Si aplica
preferencia arancelaria por acuerdo
comercia)

RUTconhabilidadde UsuaricAduanro
—ichaTécnicadel Producto
Documentode Transporte(BL,AWB,CH

Declaracionde Exportacion(Formulario
600)

CDCamara
C O sogots
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REGISTRENTE.AVENTANILLANICADECOMERCIEXTERIOR/UCE

LaVentanillaUnicade ComercicExteriorcVUCE es:

ALaprincipalherramientade facilitaciondel Comerciodel Pais.

ASecanalizariramitesde comercio exteriode los usuarios
vinculados &1 enOdadeslel Estado.

AESDONDE smtercambiainformacion seeliminarredundancia
de procedimientosseimplementarO2 Y U N2 f S&§ SUO
promoveractuacionesadministrdivastransparentes.

Camara
co de Comercio
CDde Bogota



REGISTR@NTELAVENTANILLIANICADECOI\/IERCIEXTERIO(R/UCE
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http://www.vuce.gov.co/
http://www.vuce.gov.co/e_learning.php

wkFacturacomercialDEBE:
A |Rescritaen inglesy espafiol(si asi
serequiere)
AINDICAR
A Valor(en moneda divisafuerte
cUSD por ejemplo)
A Can+dadle producto
A Subpar+darancelaria
Descripcion dgbroducto
NCOTERM
—~ormade pago
Pesobruto y neto de lamercancia

o T T I

¢ Quéncluyelalistade empaque?

Lalistade empaquecontendrade forma
clara:

A Lugary fechade embarque.

A Numerode pedido.

A Indicaciérde lafacturaalaque
corresponde.

A Fecha, nombrg razonsocialdel
vendedory comprador.

A CanGdadjenominaciérprecisay Gpode
embalaje de lanercanciacon
A RSy D Ude mddcas Y

A Numeraciérdel Gpode embalajey el
contenidode cada unade ellos.

A Peso brutoy netoy cubicacion.
Camara

Siel monto de lasmercanciagjue exportaraesmayora 30.000 US[valorFOB)deberealizar CO gg ggg"fgb
este procedimient;mecesariamenta travésde unaAGENCIREADUANAS



CadaexportadorPeneun cupo dehastal0.000 USDvalor
FOBRnualeshajoestamodalidad (Art355Decreto390/2016).

EXPORTACIONE MUESTRAS\VALORCOMERCIAL

Todoproductoque seexportepor estamodalidad debecumplir:

A NORMASanitariaso vistosbuenosperVnentesen caso de qudo requiera.

A LAFACTUREOMERCIADFACTURBRROFORMA, indicandbvalor paraefectosaduanerosy
canVdad; recuerdgquelasexportacioneseencuentranexentasde IVAy debefacturarpor medio
de una divisa fuertéDOolar,Euro,Libra,YenJaponéskrancaSuizoJdependiendo ddo acordado
conelcliente.

A CERTIFICADO DE ORIsbEséxigidopor el compradoren elexterior (estosonlos mismos
documentosgue se mencionarorparaunaexportacionordinaria).

A Diligenciamientale la DECLARACIGMPLIFICADRPEEXPORTACIQCI6digo610) enla2 U O dey |
la DIANpor donde sevaa despachata mercancigestose hacea travésdel sistemaelectronicode
la DIAN)

9EA & G 9YNRR dr@IE23ERIzS BRI I2 INABEANIIS I A tYISYRY & 84 & & 813 R2 2 i
@839 & G 1(RInz2Y $ SONBI 20 © CO5menm
COdeBogoté
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POLITICEOMERCIALMEDIO®EPAGO

POLITICEOMERCIAdsla condiciongue un vendedorestablece
paraHACERUINEGOCIACIONES

LOSMEDIODEPAGGson las diferentesformas de pagoen las
transaccionesecondmicas con el exterior que impligue el
Intercambio de bienes o servicios entre compradores y

vendedores

C D Camara
C O Gsogots
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Listasde wPublico
precios w Distribuidor- minorista
& X A~ - rmVeriman
5 Sa0dzs wTiempodepago
wC/ Crédito
Formasde wGiro Directo

aaov blazo wCrédito
Pagoyp wPlazogde Pago

Tiempogde
entrega

5
Z
o

Servicio PR§E
POSenta

Impulso

Variables Externas
ACompetencia

ACosto capital

Variables Internas

ACostos
ARentabilidad

C
CO

Camara
de Comercio
de Bogota



a95Lh{ 509

PRINCIPALES MEDIOS DE PAGO

Pago anticipado
Pago directo

Cobranzas documentarias

< < < <

Carta de crédito

C D Camara
CO s’



